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Editorial

DESCÁRGATE EL PDF DEL ARTÍCULO

Descárgate la serie de casos sobre  la 
prevención del estreñimiento subclínico con 

HYDRA CARE® 

Obituario José Zúñiga

Con gran pesar tenemos que comunicaros el fallecimiento de José Zúñiga el pasado día 20 de 
Septiembre. Perdemos al primer presidente de nuestra asociación, y a todo un referente entre 
todos nosotros. Profesor respetado de anatomía durante 4 décadas y miembro destacado de 
la junta del Colegio de Veterinarios de Madrid durante años, del que fue presidente honorífico. 
Su implicación, entrega y generosidad hacia su profesión fue una constante a lo largo de su 
vida. Motor de AMVAC en sus primeros años de andadura, siempre estuvo dispuesto a colabo-
rar para engrandecer a nuestra profesión. Persona trabajadora y constante, con un carácter 
conciliador y un espíritu altruista que materializó en la creación de los premios de AMVAC 
solidario. Siempre fue un activo colaborador que contribuyó con su trabajo desinteresado en 
poner en relieve la figura del veterinario y de AMVAC.

Perdemos a un mentor, amigo, y a uno de los pilares de nuestra asociación, a la que siempre 
estará ligado.

Gracias Pepe, por estar siempre ahí, por esa mano tendida, por ese espíritu afable y colaborador, por 
tu profundo amor a nuestra profesión, por tu compromiso y espíritu dialogante y sobre todo gracias 
por habernos transmitido la importancia y el orgullo de ser veterinarios.

Te echaremos de menos.

Junta Directiva de AMVAC
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Protocolo de deuda cero 
y paneles de servicios, 
nuevas estrategias de 
gestión en la clínica 
veterinaria

Incidencias durante la 
experiencia del cliente en la 
clínica
Es innegable que dos de las tareas que más 
incomodidades generan en el equipo en una clí-
nica veterinaria son: la comunicación acerca del 
valor y el precio de los servicios que ofrecemos, 
así como las gestiones administrativas para co-
brar estos servicios. Ambas tareas desempeñan 
un papel crucial en la experiencia del cliente y en 
los beneficios financieros de la clínica.

He podido ver, en múltiples ocasiones, a los 
veterinarios, extraordinariamente enfocados en 
el procedimiento diagnóstico y olvidando incluir 
algunos de los servicios en sus presupuestos. 
También es común que sea el veterinario quien 
añade los servicios a presupuestos basándose 
en decisiones clínicas. Es algunos casos, los pro-
fesionales ven cómo el presupuesto aumenta 
su precio y, de manera desafortunada, aplica 

descuentos indiscriminados. Es un ejemplo ver 
cómo se ajustan los precios de algunos servicios 
en el presupuesto con el objetivo de alcanzar 
una “cifra psicológicamente atractiva” para el 
cliente, como trescientos ochenta y nueve eu-
ros, cuando el valor real era de cuatrocientos 
cuarenta y dos euros.

También se producen incidencias significa-
tivas en la comunicación con el cliente en el 
momento de comunicar los presupuestos y 
durante la transferencia del presupuesto a la 
factura final, perdiendo servicios realizados 
por el camino. Estos errores disminuyen des-
de un quince a un treinta por ciento en el valor 
total de la factura final.

Debo admitir que, alrededor del año 2003 y en 
mis primeros años como veterinario, también 
ajustaba los presupuestos en mi clínica, ofre-
ciendo descuentos a los clientes de manera casi 
artística. En el pasado, he observado esta mis-
ma práctica en otros compañeros/as, y no sería 
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sorprendente si también estuviese ocurriendo 
ahora en otras clínicas.

Es vital señalar que los descuentos no benefi-
cian a la clínica, ni a las ventas netas de los servi-
cios especializados, preventivos, diagnósticos o 
quirúrgicos que ofrecemos, especialmente una 
vez que se ha captado la atención del cliente. 
Esto se atribuye a la escasa correlación del pre-
cio de nuestros servicios respecto a la confianza 
creada durante la experiencia del cliente. Por 
lo tanto, con esta reflexión, y con el objetivo de 
animar a todos a eliminar desde hoy mismo los 
descuentos, confirmo que las ventas con “consi-
deraciones económicas al cliente” o descuentos, 
en realidad, no impactan en la relación presente 
y futura con los clientes.

Por estas razones, y con el fin de guiar al equipo 
de la clínica hacia la excelencia, desarrollamos 
en este artículo el protocolo de deuca cero y una 
herramienta que permite desvincular al veteri-
nario de los precios de los servicios, codificando 
sus decisiones clínicas, facilitando la comuni-
cación del equipo con el cliente, y erradicando 
incidencias durante el proceso de facturación.

Implementación de un 
Protocolo de Deuda Cero
Forjando un futuro financiero sano 
para tu clínica 

En el competitivo mundo de la atención veteri-
naria, mantener una posición financiera sólida 
es fundamental para garantizar la viabilidad a 
largo plazo de la clínica.

Adoptar un enfoque proactivo para evitar deu-
das transforma radicalmente la salud financiera 
del negocio. Con este enfoque mejoramos la efi-
ciencia operativa y como veremos más adelante, 
también la satisfacción del cliente.

En este artículo detallamos un protocolo de 
deuda cero, diseñado para cultivar una cultura 
de responsabilidad financiera en el equipo y 
prevenir el endeudamiento a lo largo de toda la 
experiencia del cliente.

Es crucial que la dirección demuestre un com-
promiso inquebrantable con la política de 
deuda cero. Debemos transmitir al equipo los 
beneficios de esta política y cómo puede esta 

traducirse en una operatividad más fluida y cen-
trada en el cliente.

Es importante evaluar minuciosamente las po-
líticas actuales de la clínica para identificar pun-
tos débiles que están facilitando la acumulación 
de deudas. 

Crearemos un marco de políticas renovadas 
que fomenten una cultura de pagos puntua-
les, estableciendo claramente las expec-
tativas de pago antes de la prestación del 
servicio. 

Elaboraremos una estrategia de comunicación 
que mantenga a los clientes bien informados 
acerca de las políticas de pago antes, durante 
y después de la experiencia en la clínica, enfati-
zando la importancia de cumplir puntualmente 
con estas políticas y haciéndolas efectivas. 

Es esencial ajustar el orden de las fases en la 
experiencia del cliente, anticipando la comuni-
cación sobre los costes de los servicios y garan-
tizando su aceptación y pago antes de propor-
cionarlos. De esta forma, para el final quedará 
la prescripción del tratamiento, la coordinación 
de la próxima visita de revisión y una despedida 
amistosa. 

Habitualmente al final de la experiencia en la 
clínica nos encontramos con clientes afligidos 
por el resultado del diagnóstico, con una baja 
predisposición a hablar de temas económicos, 
incidencias e incomodidades a la hora de hablar 
de dinero.
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Es muy importante asegurarse que la estructura 
de precios sea clara y transparente, comunicán-
dose eficazmente con los clientes desde incluso 
antes del inicio de la visita, con naturalidad. El 
equipo debe estar entrenado para presentar los 
presupuestos de manera clara y efectiva. Para 
ello existen muchas herramientas que podemos 
incorporar en la clínica.

Es esencial ofrecer una variedad de opciones 
de pago, por ejemplo, permitiendo a los clientes 
realizar pagos rápidos a través del móvil o una 
financiación instantánea.

En las clínicas veterinarias, que no se cuidan 
los aspectos administrativos de la gestión 
del cobro, las deudas pueden alcanzar hasta 
el 10% de la facturación anual. 

Cambiar hacia un protocolo de deuda cero es, 
indudablemente, una tarea ambiciosa. Sin em-
bargo, con el compromiso y colaboración del 
equipo, así como una comunicación efectiva con 
los clientes, se convierte en un objetivo fácil-
mente alcanzable y sostenible. 

El enfoque proactivo hacia la deuda cero sal-
vaguarda la salud financiera de la clínica y tam-
bién establece un precedente en el equipo de 
responsabilidad y transparencia, consolidando 
relaciones duraderas con los clientes.

Recuerda, el propósito principal es forjar una 
operación donde cada interacción con el cliente 

esté libre de complicaciones financieras, permi-
tiendo a tu equipo enfocarse completamente 
en proporcionar servicios veterinarios de alta 
calidad.

Si aún no has adoptado este procedimiento, te 
recomiendo que empieces tan pronto como ter-
mines de leer este artículo. 

Recientemente, puse en práctica este proceso 
en una clínica, la respuesta en el equipo fue ex-
traordinaria, desde el día uno, trabajamos con 
deuda cero y sin incidencias con los clientes. 
Con una única decisión, se eliminaron las posi-
bilidades de generar nuevas deudas, y el tiem-
po previamente dedicado a gestionar nuevos 
créditos ahora se destina a tareas clínicas y de 
gestión que aportan valor al negocio.

Paneles de servicios
Nuevas estrategias de gestión en la 
clínica veterinaria

Ahora viene la parte más interesante de este ar-
tículo. Vamos a describir una nueva herramienta 
que, junto con el protocolo de deuda cero, la co-
dificación de servicios y la expansión de códigos, 
transformará completamente tu negocio. 

Un panel de servicios es un documento físico o 
digital que recopila, sin precios, todos los ser-
vicios que se ofrecen durante la experiencia al 
cliente en la clínica. En el caso de una consulta, 
el veterinario marca los servicios necesarios 
para alcanzar un diagnóstico. 

Este documento sirve como guía para que el ve-
terinario tenga a la vista todos las posibilidades 
diagnósticas, o todos los tratamientos posibles 
de la clínica. Además esta herramienta permi-
te que cualquier miembro del equipo que se 
encarga de las tareas administrativas visualice 
qué servicios se han ofrecido al cliente para la 
redacción del presupuesto al mismo, de su valor 
y precio.

En este artículo vamos a empoderar al equipo, 
automatizaremos las tareas administrativas y 
económicas de la clínica y aumentaremos la ren-
tabilidad del negocio de una forma sana y eficaz.

Los paneles de servicios son una herramienta 
que elimina completamente las incidencias du-
rante la gestión administrativa de los cobros a 
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clientes y, además, aumenta el ticket medio en 
un 15 a 30% por visita desde el primer día de 
implantación. 

Junto con la política de deuda cero, gracias al 
panel de servicios indirectas, evitamos pérdidas 
económicas indirectas debido a las incidencias 
que ocurren en la comunicación de los factores 
económicos a la familia y en general durante la 
experiencia del cliente.

Este procedimiento estandariza la forma de 
trabajar de los veterinarios, guía a los auxiliares 
y administrativos y crea una herramienta que 
permite una comunicación clara y tangible con 
los clientes.

¿En cuántas ocasiones a un cliente le ha pareci-
do caro un servicio? ¿Cuántas veces no hemos 
cobrado la técnica de extracción sanguínea de 
una prueba bioquímica? ¿Cuántas veces hemos 
intentado que nuestros equipos detallen todos 
los servicios durante una anestesia: instalación 
de vía, fluidos de sostén, premedicación, induc-
ción anestésica, intubación, etc? Todo se puede 
detallar. Con los paneles todo queda registrado 
ya que es una herramienta orientada a la calidad.

Los paneles de servicios estandarizan los servi-
cios, los presupuestos, los tickets y las facturas, 
aceleran las tareas de gestión y guían al equipo 
a lo largo de toda la experiencia del cliente.

Su implementación requiere poco tiempo para 
el gerente de la clínica, y para el equipo la curva 
de aprendizaje plana.

En términos generales, un panel de servicios 
organiza y materializa de forma estructurada to-
dos los servicios y conceptos que puedes ofre-
cer a tus clientes durante su visita a la clínica.

Idealmente, sería fantástico que este sistema 
estuviera integrado en un módulo dentro de 
nuestro software de gestión. Mientras espera-
mos ese momento, puedes crear un archivo 
digital con formularios y casillas de verificación 
para utilizarlo con una tablet u optar por un 
panel físico en papel, que generalmente es más 
fácil de implementar, aunque no tan sostenible 
como su versión digital.

Existen tantos paneles de servicios como espe-
cialidades se desarrollan en la clínica.

En este artículo, definiremos a modo de ejem-
plo, un panel de servicios de diagnóstico o panel 

de diagnóstico, válido tanto para clientes con 
planes de salud como para consultas regulares 
(clientes que no tienen un plan de salud). Este 
método también es aplicable tanto para clínicas 
pequeñas con 1 o 2 veterinarios como para hos-
pitales que cuentan con un equipo de decenas 
de personas.

Por favor, si decides experimentar con los pane-
les de servicios, asegúrate de revisar el KPI (In-
dicador Clave de Rendimiento) del ticket medio 
en tu software de gestión antes de su implemen-
tación. Te sorprenderá cómo esta herramienta, 
desde el primer día, incrementará el ticket medio 
por visita en la clínica de manera significativa y 
espontánea hasta un 30%.

Primeros Pasos

Ahora es el momento de ponernos manos a la 
obra. Habitualmente, una clínica media funciona 
a pleno rendimiento con 4 paneles. Los paneles 
se enumeran en centenas, lo cual, como verás, 
es suficiente para simplificar enormemente 
la operativa de precios. La codificación de los 
servicios y conceptos del panel se trasladan al 
software de forma que un servicio en el panel co-
rresponde a un concepto con la misma codifica-
ción y descripción en el software. En el panel no 
aparece el precio del servicio con el que trabaja 
el equipo, en ningún caso. Esto es así para que 
el veterinario durante el proceso de decisión no 
esté influenciado por el precio de los servicios.

En este artículo, hemos numerado 4 paneles y 
desarrollaremos un ejemplo con el 200 Panel de 
Diagnóstico:

• 100 Panel de Medicina Preventiva

• 200 Panel de Diagnóstico

• 300 Panel de Cirugía

• 400 Panel de Tratamientos

Panel de diagnóstico
En nuestro caso de ejemplo, la primera tarea 
que debemos realizar es revisar nuestra base 
de datos para extraer todos los servicios relacio-
nados con el diagnóstico: estudios radiográficos, 
ecografías, pruebas de laboratorio en la clínica y 
externas, etc. 
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Es crucial extraer cada uno de los elementos, 
asegurándonos de incluir todas las variantes 
posibles de cada servicio que consideremos ne-
cesario incorporar en esta herramienta.

Una de las familias del panel podría ser Pruebas 
de Laboratorio, que podría estar constituido por 
los siguientes elementos:

• 200 Panel de diagnóstico

• 210 Pruebas de laboratorio

 - 211 Bioquímica

 - 2110 Extracción y procesado de las 
muestras bioquímicas

 - 2111 Bioquímica Avanzada: ALB, ALB/
GLOB, ALKP, ALT AMYL BUN, BUN/CREA, 
Ca, CHOL, CREA, GGT, GLOB, GLU, LIPA, 
PHOS, TBIL, TP

 - 2121 Bioquímica Pre-operatoria: ALB, 
ALB/GLOB, ALKP, ALT, BUN, BUN/CREA, 
CREA, GLOB, GLU, TP 

 - 212 Hematología 

 - 2121 Extracción sanguínea y procesado 
de muestras hematológicas

 - 2122 Análisis de hematología

 - 2123 Frotis sanguíneo

 - Etc…

Realizaremos la misma codificación con los estu-
dios ecográficos, radiografías, laboratorio exter-
no, especialidades, etc.

Una vez completado el primer paso, tendremos 
en nuestras manos un listado completo de to-
dos los servicios de la clínica. Durante este pro-
ceso, es probable que encontremos duplicados, 
como varios tipos de pruebas de laboratorio 
que en definitiva son el mismo servicio. 

En este punto, recomiendo reunir al equipo para 
seleccionar las mejores opciones y comprome-
terse plenamente con esa línea de trabajo. 

En general es esencial que simplifiquemos el 
modelo. Por ejemplo, en el caso de la tran-
quilización en animales que no permiten una 
manipulación, podemos utilizar un código 
para describir todos los procedimientos de 
tranquilización, una única vez en todos los 
paneles con un código y procedimiento espe-
cífico. Este ejercicio enfocará al veterinario y 

ayudará que no se pierdan por el camino este 
tipo de servicios.

Cada clínica tiene un ADN único, lo que requiere 
un esfuerzo consciente para eliminar la disper-
sión de servicios y conceptos. Los paneles no 
serán eficientes si diversificamos demasiado las 
oportunidades de negocio. 

Nuestro sector está avanzando a pasos agigan-
tados; en este ejemplo, asegúrate de utilizar las 
mejores tecnologías en cada momento.

Recuerda: la clave está en enfocar al equipo y 
estandarizar los protocolos y los servicios. 

Esta estrategia no solo facilitará la operatividad 
diaria, sino que también te permitirá brindar un 
servicio más coherente y de calidad a tus clientes.

Implementando el Panel de 
Servicio con el equipo
La implementación exitosa de esta herramienta 
requiere enfoque, coordinación y adaptabilidad 
del equipo. El trabajo en equipo es necesario 
para diseñar e implementar el panel de servi-
cios.

Antes que nada, realizaremos una revisión deta-
llada de los servicios actuales en la clínica. 

Identifica las áreas que pueden beneficiarse 
de una mayor estructuración y organización a 
través de los paneles de servicios, en nuestro 
caso de ejemplo los servicios de diagnóstico del 
centro.

Usando la información reunida en la fase de pla-
nificación, diseñamos el panel de servicios, asig-
nando códigos específicos a diferentes servicios, 
como describimos anteriormente. 

Cuando hemos diseñado el panel reescribire-
mos la descripción de los servicios en el software 
añadiendo el código y la descripción de cada ser-
vicio. Recordemos que el código y la descripción 
deben coincidir en todos los casos. Así a la hora 
de la venta en el software, el usuario únicamente 
deberá buscar el servicio por el código, ya que 
la descripción aparecerá al lado del código del 
panel.

Siguiendo nuestro ejemplo. En el software codifica-
remos el servicio de la misma forma, esta vez con 
su precio de venta. Los servicios quedarían así:
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• 2111 Extracción y procesado de las muestras 
bioquímicas, 14 euros

• 2111 Bioquímica Avanzada, 188 euros

• 2121 Bioquímica Pre-operatoria, 108 euros

• 2121 Extracción sanguínea y procesado de las 
muestras hematológicas, 14 euros

• 2122 Análisis de hematología, 68 euros

• 2123 Frotis sanguíneo, 78 euros

• Etc.

Realizaremos sesiones de capacitación para 
asegurar que el equipo esté familiarizado con el 
nuevo sistema y nos aseguraremos que se com-
prenden los beneficios.

Antes de la implementación completa, realizare-
mos una prueba piloto o role play para identifi-
car cualquier defecto o área de mejora.

Modificaremos los conceptos en el software de 
gestión de tal forma que coincidan todos los de-
talles. Es muy importante que recordemos que 
en el panel no describimos las tarifas, únicamen-
te la descripción de los servicios. 

El panel se utiliza para que el veterinario visua-
lice todos los servicios, para que tenga, en este 
ejemplo, un catálogo completo de todo lo que 
puede utilizar para sus diagnósticos, alejado de 
tarifas. Después un tercero confeccionará con 
ese panel el presupuesto que se compartirá 
con el cliente.

Una vez resueltos los problemas identificados 
durante la prueba piloto, procederemos con la 
implementación completa del panel de servicios 
en la clínica.

Debemos monitorear el rendimiento del nuevo 
sistema de cerca, revisando las ventas, reco-
giendo feedback del equipo y de los clientes para 
hacer ajustes según sea necesario.

Basándonos en los comentarios recibidos por 
los miembros del equipo, realizaremos ajustes 
y optimizaciones para mejorar la eficiencia y efi-
cacia del sistema.

Es posible que al principio tengamos que 
trabajar semanalmente la herramienta. Des-
pués, aproximadamente cada mes desde la 
implementación, es prudente realizar una 
evaluación formal del procedimiento con el 
equipo. 

Durante la implantación es importante reca-
bar datos sobre la eficiencia de la herramienta 
con el cliente así como el grado de satisfacción 
del equipo. Un buen análisis de los datos im-
plementa mejoras para optimizar aún más el 
sistema. En esta travesía, la comunicación del 
equipo es vital. Debemos mantener líneas de 
comunicación abiertas y fomentar una cultura 
de feedback continuo, permitiendo expresar 
preocupaciones y sugerencias libremente.

La implementación de esta herramienta no 
es una tarea de una sola vez; es un proceso 
continuo que se beneficia enormemente de la 
adaptabilidad y la mejora continua. Al abordar 
las inquietudes en el equipo y ajustar el sistema 
según sea necesario, se optimizan operaciones 
y se construye una cultura de excelencia y cola-
boración en la clínica.

Es importante recordar que cada clínica tiene su 
propio conjunto único de necesidades y desa-
fíos. Lo que funciona para una clínica puede no 
funcionar para otra. Por lo tanto, debemos per-
sonalizar esta herramienta según las caracterís-
ticas específicas de cada clínica, garantizando 
una transición suave y exitosa. Especialmente 
en las modificaciones que se deben realizar en 
el software de gestión hacia un sistema del servi-
cio más estructurado y eficiente.

La implementación y reevaluación de esta he-
rramienta es un paso vital hacia una operación 
clínica más fluida y centrada en el cliente. Los 
Paneles de Servicios enfocan al veterinario en 
las tareas puramente científicas. 

A través de la esta herramienta de calidad, unida 
al protocolo de deuda cero, conseguiremos que 
la clínica alcance nuevos niveles de calidad asis-
tencial y desarrollaremos estrategias para una 
mejor comunicación operativa y económica en 
el equipo y con el cliente.



Al igual que nosotros, los cachorros y gatitos 
nacen con un sistema digestivo inmaduro que  
los hace propensos a problemas digestivos. 

Combina tu conocimiento y tu experiencia con 
las dietas GASTROINTESTINAL TRACT de ROYAL 
CANIN® para cachorros y gatitos, diseñadas para 
cubrir sus necesidades de crecimiento. 

Con niveles adaptados de proteína y calcio   
y texturas específi cas para estimular la ingesta 
de alimento, estas dietas facilitan la transición 
de la leche al alimento sólido. Es la solución 
nutricional específi ca que tú sabes que necesitan. 

LOS CACHORROS Y GATITOS TIENEN 
NECESIDADES DIGESTIVAS 
ESPECÍFICAS

SABES QUE TODO LO QUE COME CUENTA.
Por tu experiencia

© ROYAL CANIN® SAS 2023 - Todos los derechos reservados.

https://www.royalcanin.com/es
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Avance Programa de 
NUTRICIÓN

• Fiabilidad de las dietas co-
merciales: Cómo asesorar al 
propietario sobre una dieta 
comercial

• ¿Dietas alternativas? Valora-
ción desde el punto de vista 
médico y científico. Dietas ca-
seras o comerciales: ventajas 
e inconvenientes 

• Nutrición en hospitalizados: 
voluntaria y por sonda

• Selección de dieta en casos 
de comorbilidades en gatos

• Enteropatía que responde a 
dieta y dieta en enteropatías 
crónicas

• Nutrición y programas de 
control de peso. Manejo de la 
obesidad desde el punto de 
vista nutricional

Programa para GATOS

• Enfermedad inflamatoria 
intestinal y triaditis 

• Linfoma gastrointestinal en gato
• El gato que no come 
• Uso y mal uso de antibióticos 

en alteraciones digestivas
• Uso y abuso de gastroprotec-

tores 
• Tratamientos diferentes en 

gastroenterología: cannabinoi-
des, probióticos, prebióticos, 
posbióticos y trasplante fecal

• Diarrea crónica en gatosw
• Estreñimiento y megacolon
• Abordaje del gato amarillo
• Colangitis 
• Pancreatitis aguda y crónica 

felina
• El gato que vomita
• El gato que no come

Programa de 
PATOLOGÍAS ORALES

• Exploración y material básico 
en odontología; Extracciones 
dentales y otras cirugías no 
neoplásicas

• Neoplasias orales caninas y 
felinas (tratamiento médico, 
tratamiento quirúrgico, 
electroquimioterapia)

• Tratamiento periodontal en la 
consulta generalista, ¿Hasta 
dónde puedo llegar? ¿Qué se 
puede hacer para mejorar la 
higiene oral de las mascotas?

• Diagnóstico por imagen en 
cavidad oral

• Ortodoncia, endodoncias y 
otros tratamientos dentales 
en veterinaria

Avance de Programa
 de CIRUGÍA

• Cirugía esofágica
• Cirugía gástrica
• Cirugía Intestinal
• Cirugía pancreática
• Cirugía hepática
• Cirugía laparoscópica abdo-

minal

Avance de Programa
 de DIAGNÓSTICO

 POR IMAGEN

• Consejos prácticos y trucos 
en endoscopia digestiva 

• Radiografías digestivas: más 
allá de los cuerpos extraños 

• TC y RMN en gastroenterología
• Ecografía I: gastrointestinal 
• Ecografía II: otros órganos 

digestivos

Avance de 
Programa GENERAL

• Marcadores clínico-patológicos 
de enfermedad hepática

• Marcadores clínico-patológicos 
de enfermedad pancreática

• Marcadores clínico-patológicos 
de alteraciones digestivas 

• Hepatitis aguda: opciones 
terapéuticas

• Hepatitis crónica: diagnóstico 
y tratamiento

• Pancreatitis aguda y crónica 
canina /Manejo hospitalario 
de pacientes con pancreatitis 

• ¿Cómo tratar IBD en pacientes 
con otras enfermedades (enfer-
medad renal, diabetes, Cushing, 
enfermedades infecciosas)?

• Tumores hepato-pancreáticos
• Manejo de los adenocarcino-

mas de sacos anales (AGASACA)
• Tumores gastrointestinales 

caninos
• Patología clínica en pacientes 

con tumores gastrointestinales
• Agentes infecciosos digestivos
• Actualización sobre diagnósti-

co y tratamiento de Giardia y 
otros parásitos

• Mesa redonda: "manejo 
integral de urgencias de la 
dilatación y vólvulo”

• Patologías esofágicas de 
perros y gatos

• Citología y biopsia en el 
aparato digestivo, utilidad de 
las muestras

• Abdomen agudo
• Diarrea crónica en perros
• Enteropatía con pérdida de 

proteínas
• Síndrome de diarrea hemorrá-

gica aguda

Avance de 

PROGRAMA  VETMADRID 

2024
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Avance de 

PROGRAMA  FORMACIÓN 
EMPRESARIAL

1. “¿Qué haces tú que te distingue del resto 
de centros veterinarios?” 

2. “Rentabilidad de los planes de salud”: 
Motivos por los que un plan es rentable, 
motivos por los que no es rentable y ¿Qué 
hacer para que sea rentable? ¿me interesa 
hacer ese esfuerzo? 

3. “Equipo: Cómo implicar a tu equipo en el 
funcionamiento de la clinica”. Creación de 
equipos de alto rendimiento; El equipo es el 
corazón de la clínica

4. “Identifica como es tu cliente.; ¿Cómo tra-
bajar con tu base de datos?” Acciones basa-
das en la segmentación de clientes y criterios 
a seguir para sacar el máximo rendimiento a 
tu base de datos

Talleres
• Aprende a hacer una valoración del precio de 

tu clínica

• Cómo hacer un plan de negocio, tanto 
para montar una nueva clínica desde cero 
como para lanzar un nuevo servicio en tu 
clínica

https://www.ifema.es/iberzoo-propet
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1. Las comunicaciones libres pueden presentarse 
en tres categorías: 1. comunicación libre oral, 
2. comunicación libre tipo póster o 3. presen-
tación de revisión actualizada. El autor debe-
rá indicar su selección al enviar el resumen.

2. El tema de la comunicación libre oral y tipo 
póster es independiente de la temática del 
Congreso. Solamente serán aceptadas las 
comunicaciones libres relativas a trabajos de 
investigación clínica y casos clínicos relevantes 
originales que no hayan sido objeto de publi-
cación en revistas o comunicación en otros 
congresos. El tema de la presentación de 
revisión actualizada debe estar relacionado 
con la temática del Congreso. Cualquiera de 
las comunicaciones deberá ser presentada de 
acuerdo con las siguientes normas. 

3. Cada comunicación libre debe incluir: 

• Título: máximo de 15 palabras

• Autor(es): se escribirán los dos apellidos se-
guidos de la inicial del nombre. El autor que 
presente la comunicación debe ir subrayado.

• Centro (s) de trabajo: nombre, dirección, 
teléfono, correo electrónico

• Resumen: de acuerdo con el objeto de pre-
sentación deberá contener los siguientes 
apartados:

 - Trabajos de investigación clínica

Objetivos del trabajo 
Material y métodos
Resultados
Discusión
Conclusiones más relevantes
Bibliografía

 - Casos clínicos

Introducción
Descripción del caso clínico, incluyen-
do los procedimientos diagnósticos así 
como su tratamiento y evolución
Discusión
Conclusiones más relevantes
Bibliografía 

 - Revisión actualizada

Deberá estar relacionado con el tema del 
congreso e incluirá las novedades clíni-
cas o de investigación de dicho tema pu-
blicadas durante los últimos 5 o 10 años.
La organización del artículo queda a dis-
creción del autor.

El resumen debe contener los anteriores apar-
tados según el caso y ajustarse a las normas de 
redacción, a continuación expuestas, para ser 
admitidos a evaluación.

4. Guía para la redacción del resumen

• Los idiomas oficiales del Congreso son el cas-
tellano y el inglés. Solo se aceptarán resúme-
nes presentados en estos idiomas. Se deberá 
cuidar la ortografía y la gramática.

• El resumen debe contener un máximo de 
500 palabras sin contar con la bibliografía, 
título de la presentación ni autores.

• El documento debe enviarse en formato Mi-
crosoft Word (.doc). 

• Ajustar el texto a una página tamaño A4 con 
3 cm. de márgenes superior e inferior y de 
2,5cm en márgenes izquierdo y derecho. El 
texto deberá estar justificado a ambos lados.

• Emplear fuente Time New Roman 12p. 

• La referencia a productos y equipos inclui-
rá su nombre y laboratorio o empresa de 
fabricación, y en caso de fármacos su nom-
bre genérico y entre paréntesis el nombre 
comercial.

• En el archivo no se incluirán tablas o imáge-
nes. Estas podrán ser requeridas por los revi-
sores al autor.

• Para garantizar una evaluación ciega en el 
texto deben omitirse referencias explícitas al 
centro donde se ha realizado el trabajo. 

• Deben figurar un máximo de cinco referen-
cias bibliográficas referenciadas en el texto 
con superíndices en orden de aparición.

Normas para la presentación de
COMUNICACIONES LIBRES 
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• Las referencias se deben nombrar en un 
formato estándar, como ejemplo se ponen 
los requerimientos habituales de las revistas 
científicas obtenidos del International Commit-
te of Medical Journal Editors:
http://www.nlm.nih.gov/bsd/uniform_ 
requirements.html

a. Revistas: nombrar a todos los autores 
siempre que sean seis o menos. Si son 
más, nombrar a los seis primeros y luego 
añadir et al. Posteriormente se nombrará 
el nombre del artículo seguido del nombre 
de la revista con su nomenclatura acortada. 
Finalmente incluir año, volumen y número 
de página. Vigilar la puntuación entre apar-
tados.

b. Libros: deberá seguir el siguiente orden: 
autor del capítulo, título del capítulo, edito-
res del libro y título del libro. Número de 
edición, lugar de publicación, editor y año 
de publicación.

c. Proceedings: Autor/es. Titulo. Congreso o 
simposium de presentación, número, lugar 
del congreso y fecha de presentación.

Ejemplo de presentación de bibliografía:

Lewis DD, Hosgood G. Complications associated 
with the use of iohexol for myelography of the 
cervical column in dogs: 66 cases (1988-1990). J 
Am Vet Medic Assoc 1992; 200:1381-1384. 

Antinoff N: Musculoskeletal and neurological di-
seases. En: Quesenberry KE, Carpenter JW (eds): 
Ferrets, rabbits and rodents, clinical medicine 
and surgery. (ed 2 rev). St. Louis, MO, Saunders/
Elsevier, 2004.

5. La presentación de una comunicación libre, 
una vez aceptada por el Comité Científico, re-
quiere la inscripción en el Congreso del autor 
que presenta la comunicación. 

6. El resumen de la comunicación debe remitir-
se por correo electrónico a amvac@amvac.es 
con fecha límite el 15 de octubre del 2023. El 
correo debe ir identificado, señalando nom-
bre y dos apellidos del remitente y una 
dirección y teléfono de contacto. 

Es obligatoria su remisión en soporte informá-
tico (formato Microsoft Word .doc, .docx) si-
guiendo las normas anteriores. La organización 

mandará un acuse de recibo al autor una vez 
recepcionado el archivo.

7. La organización enviará el cuerpo del resumen 
para su evaluación por el Comité Científico de 
AMVAC eliminando los datos del remitente y 
autores del trabajo. Por tanto y, para garantizar 
una corrección ciega por parte de los miem-
bros de este comité, no se aceptarán comuni-
caciones con referencias al centro de trabajo 
o autores integradas en el texto del resumen. 

8. No serán admitidas comunicaciones libres 
que conlleven o impliquen algún tipo de pro-
cedimiento que no se ajuste a las directrices 
internacionales y legislación vigente en mate-
ria de bienestar y protección animal.

9. Una vez evaluados los trabajos se comunicará 
a los autores la aceptación o no de la comu-
nicación. En caso de que no haya una acep-
tación directa, el Comité Científico de AMVAC 
podrá solicitar a los autores la realización de 
correcciones mayores o menores sobre algu-
nos aspectos del trabajo, tanto de forma como 
de fondo o contenido. Las correcciones debe-
rán ser subsanadas y enviadas en el plazo que 
se indicará al autor. Tras la reevaluación de 
la comunicación esta podrá ser nuevamente 
aceptada o no. La aceptación definitiva de 
los trabajos se determinará con fecha límite 
el 31 de enero del 2024. Todas las comunica-
ciones con los autores se realizarán a través 
de la Secretaría Técnica de AMVAC.

Una vez evaluadas las comunicaciones por el 
Comité Científico, su decisión será inapelable.

10. El autor que presentará la comunicación, 
si es aceptada por el Comité Científico, se 
beneficiará de una bonificación del 40% 
sobre el precio de la inscripción. Es im-
prescindible su inscripción en el Congreso 
para la presentación de la comunicación. 

11. Exposición*

• Comunicaciones libres orales

La comunicación deberá ser defendida de ma-
nera presencial en el día y hora fijada por la 
organización en una sala específica destinada a 
tal efecto.* El autor/presentador dispondrá de 
10 minutos para su presentación más 5 minu-
tos para su defensa destinados a responder las 
preguntas de los asistentes.

PRORROGADO EL PLAZO 
HASTA EL 31 DE OCTUBRE

http://www.nlm.nih.gov/bsd/uniform_requirements.html
http://www.nlm.nih.gov/bsd/uniform_requirements.html
mailto:amvac@amvac.es
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La defensa de la comunicación libre será grabada 
para su exposición en la zona de comunicaciones 
libres de la plataforma virtual de VetMadrid para 
su exposición en la zona de comunicaciones li-
bres de la plataforma virtual de Vetmadrid. A tal 
efecto, la presentación deberá ser enviada en 
formato .pptx antes del día 1 de marzo del 2024. 

• Comunicaciones libres tipo póster

El diseño del póster debe realizarse en la plan-
tilla que AMVAC proporcionará al autor una vez 
sea aceptada su comunicación. Esta plantilla en 
formato .pdf junto a un audio (.mp3) de máximo 
5 minutos debe ser enviado a AMVAC antes del 
día 1 de marzo de 2024.

Los posters serán expuestos físicamente en los 
espacios reservados para ello (en Iberzoo+PRO-
PET y/o en el espacio reservado en Centro de 
Convenciones Norte) y en la plataforma virtual 
de Vetmadrid.

El póster podrá ser defendido de manera oral si el 
autor así lo solicita, debiéndose comunicar su in-
tención de hacerlo de esta manera en el momento 
de enviar la comunicación libre para su evaluación 
y programar su intervención en caso de que sea 
aceptada. La defensa se hará de manera presen-
cial en el día y hora fijada por la organización en 
una sala específica destinada a tal efecto.*

Si el autor no solicitase la defensa oral del pós-
ter, éste solo quedará expuesto.

El tiempo destinado a defensa oral es de 5 minu-
tos en los que 3 minutos son para la exposición del 
caso más 2 minutos para responder a las pregun-
tas de los asistentes. Durante la defensa el póster 
se proyectará como una imagen única en formato 
.pdf. El autor/presentador estará asistido por un 
miembro del comité científico para hacer zoom 
en los puntos o imágenes relevantes del póster 
según vayan siendo tratados durante la defensa. 

• Artículos de revisión

La comunicación deberá ser presentada de manera 
presencial en el día y hora fijada por la organización 
en la sala prevista a tal efecto.* El autor/presentador 
dispondrá de 15 minutos para su presentación más 
5 minutos para su defensa destinados a responder 
las preguntas de los asistentes. 

La presentación será grabada para su exposi-
ción en la zona de comunicaciones libres de la 
plataforma virtual de VetMadrid. 

La organización proveerá de los medios audiovi-
suales necesarios para la presentación. 
*El orden, día y hora de la defensa de las comuni-
caciones libres póster y orales será establecido 
por la organización y comunicado a los autores 
en tiempo y forma. Para mejorar la asistencia de 
los asistentes a VetMadrid, el calendario de pre-
sentaciones de las comunicaciones libres será 
impreso incluido en el programa de mano junto 
con el resto de conferencias.

Cualquier otra consideración se comunicará a 
los autores debidamente.

12. Premios

Se otorgarán dos premios: uno al mejor tra-
bajo científico (800€, impuestos no incluidos) 
y otro al mejor caso clínico (500€, impuestos 
no incluidos), independientemente de su 
presentación como comunicación oral o tipo 
póster. El autor de la mejor presentación de 
revisión actualizada obtendrá una inscrip-
ción nominativa para Vetmadrid 2025.

Las comunicaciones premiadas se anunciarán 
en el Congreso y se comunicarán directamen-
te al autor principal.

Además, el autor del mejor trabajo científico 
o mejor caso clínico se podrá beneficiar de la 
subvencion por parte de AMVAC de los costes 
de la publicación de este trabajo científico o 
caso clínico hasta un máximo de 1500€ en 
una revista indexada de relevancia (integrada 
en los dos primeros quartiles de veterinaria; p. 
ej Journal of Veterinary Internal Medicine, Ve-
terinary Surgery, Veterinary Cardiology, Journal 
of Small Animal Practice, Veterinary Radiology 
and Ultrasound, Veterinary Record, etc…). Para 
beneficiarse de esta subvención el envío de 
este artículo para su publicación deberá reali-
zarse dentro del primer año tras la obtención 
del premio.

Los resúmenes de las comunicaciones libres 
aceptadas serán publicados en la revista 
de AMVAC, Centro Veterinario, después de 
su presentación en Vetmadrid 2024 - 41 
Congreso Anual organizado por AMVAC.
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ENDOSCOPIA
• Digestiva

• Respiratoria

• Urinaria

• Cirugía laparoscópica

• Dilatación de estenosis nasofaríngeas 

y esofágicas

ECOGRAFÍA
• Abdominal

• Torácica

•  Cervical

• Musculoesquelética

• Doppler vascular

• Procedimientos intervencionistas

CARDIOLOGÍA
• Ecocardiografía Doppler

• Consulta de especialidad

• Holter 

• Electrocardiograma

• Valoración de presión arterial

Trabajamos 
también con 
animales exóticos

Nos desplazamos  
a tu propia clínica

Usamos equipos 
portátiles de 
última generación

Más de 20 años  
de experiencia nos avalan
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Colaboramos contigo para alcanzar diagnósticos de calidad  
y ofrecer a tus pacientes los tratamientos más eficaces 

• Servicio especializado de Ecografía, Cardiología y Endoscopia

• Gran equipo de profesionales dirigido por César Bezos (acreditado por 

AVEPA en Cardiología y Diagnóstico por Imagen)

• Call center con atención inmediata

• Amplia disponibilidad horaria (también los sábados por la mañana)
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España

El 14 de septiembre tuvo lugar otra sesión de 
FORMAMVAC, de mano de Mar Félix con título 
“Cómo comunicar malas noticias”.

A lo largo del ejercicio de la veterinaria, las y 
los veterinarios necesitan entrenar sus mejo-
res  habilidades de comunicación para  anun-
ciar las malas noticias de manera correcta a sus 
clientes. Mar Félix abordó la sesión aportando 
conocimientos para ayudar en estos casos, a 
amortiguar el impacto que puede causar anun-
ciar noticias desesperanzadoras o negativas, 
para lo cual se trataron las habilidades comu-
nicativas.

En esta sesión se trabajó en torno a dos niveles: 
por un lado, el método comunicativo en estas 
circunstancias (necesario pero insuficiente) y 
por otro en la actitud comunicativa, la pre-
sencia que acoge al cliente y al paciente en los 
momentos difíciles (imprescindible). Esta actitud 
es un largo camino que se inicia con uno mismo 
para luego poderlo extender a nuestros clientes 
y pacientes.

Nuestra ponente trasladó la idea de que, dotan-
do a las y los veterinarios de estas herramientas, 
se puede evitar sensaciones de ansiedad, diso-
ciación de las emociones o desconexión en su 
trabajo. 

Mar Félix
Oradora y Formadora comunicativa. Se dedica a 
enseñar (y, por tanto, a aprender) comunicación 
tanto en formato hablar en público como a nivel 
interpersonal e intrapersonal.

También trabaja como 
oradora en diferentes 
eventos y como coach. 
Le fascina comunicar 
en grandes audiencias, 
enseñar habilidades de 
hablar en público, la co-
municación uno a uno 
y la comunicación con 
uno mismo.

Para ello, además de 
técnicas de oratoria, 
utiliza varios modelos 
de coaching como: PNL 
(Programación Neuro- 
Lingüística), Trance Generativo y Voice Dialogue, 
así como Gestión Emocional y Conocimientos 
actualizados sobre el alto rendimiento.

Tiene presencia en redes sociales, y en Youtube 
dispone de un canal con una serie de vídeos so-
bre comunicación.

• CARTAGENA BUSINESS 
VETERINARY
Fechas: 25, 26 y 27 de octubre de 
2023
Lugar: Cartagena de Indias 
(Colombia)
Organiza: Congreso Veterinario
https://congresoveterinario.cl/

• TALLER ODONTOLOGÍA 
FELINA
Fechas: 4 noviembre de 2023
Lugar: León (España)
Organiza: VI Vocalía de AVEPA
www.avepa.org

• CONGRESO NACIONAL DE 
AVEPA (SEVC)
Fechas: 9, 10 y 11 de noviembre 
de 2023
Lugar: Barcelona (España)
Organiza: AVEPA
www.sevc.info 

• CURSO CORTO DE 
ONCOLOGÍA FELINA
Fechas: 19 de noviembre de 2023
Lugar: curso online
Organiza: Improve Internacional
https://improveinternational.com/es/

• CURSO CORTO DE CLÍNICA 
PRÁCTICA DE ANIMALES 
EXÓTICOS
Fechas: 22 de noviembre de 2023
Lugar: curso online

Organiza: Improve Internacional
https://improveinternational.com/es/

• CURSO TEÓRICO- PRÁCTICO 
DE ENDOSCOPIA RÍGIDA Y 
FLEXIBLE
Fechas: 24 y 25 de noviembre de 
2023
Lugar: Santiago de Compostela 
(España)
Organiza: Vetmedia
www.vetmedia.es 

• CONGRESO DE 
ESPECIALIDADES DE AVEPA 
(GTA)
Fechas: 12 y 13 de abril de 2024
Lugar: Valencia (España)
Organiza: AVEPA
www.avepa.org

Agenda cursos 2023

http://www.avepa.org
http://www.sevc.info
https://improveinternational.com/es/
http://www.vetmedia.es
http://www.avepa.org
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Próximas sesiones de FORMAMVAC
Ecografía: Sesión Premium. Diagnóstico 
por imagen. Otros usos de la ecografía en 
el diagnósticvo de patologías en otras áreas 
corporales distintas al abdomen. 19 OCTUBRE

Ponente: César Bezos 

Exóticos: conejos; patologías comunes y más 
frecuentes que se pueden ver en un centro 
veterinario. 16 NOVIEMBRE

Ponente: Carlos Ouro Nuñez

Mesa redonda AMVAC- UCM
El día 6 de octubre tuvo lugar en el Salón de Ac-
tos de la Facultad de Veterinaria de la UCM, una 
Mesa Redonda dirigida a estudiantes de distin-
tos cursos, para aportarles una visión realista y 
amplia de los diferentes contextos laborales en 
los que las y los veterinarios se pueden encon-
trar al finalizar la carrera.

La Mesa Redonda se extendió durante un par de 
horas en las que AMVAC realizó una breve presen-
tación de la visión y misión de la Asociación, tam-
bién sobre datos relevantes del sector de la clínica 
de pequeños animales y de los distintos modelos 
de negocio de los que luego iban a hablar cada una 
de las personas invitadas a participar en la mesa:

• CLÍNICA VETERINARIA INDEPENDIENTE: 
Patricia Sánchez Laguna

• GESTIÓN EN LA CLÍNICA VETERINARIA: 
Manuel Lázaro

• VETERINARIA CONTRATADA “CORPORATE”: 
Paula Valdivielso 

• HOSPITAL VETERINARIO: Javier Frías

• VETERINARIO ESPECIALISTA: Jose Luís 
Martínez Morán

Desde AMVAC agradecemos el trabajo de Abel 
Martínez-Rodrigo como moderador de la mesa 
por parte de la Universidad Complutense, a las 
y los veterinarios que acudieron como ponentes 
para dar su punto de vista sobre sus realidades 
profesionales y por supuesto, a todo el alumnado 
que acudió a esta Mesa Redonda.

6 octubre de 

13 a 15 h.

Salón de Actos

Facultad de

Veterinaria UCM 

 MESA REDONDA: Desafíos y
Oportunidades en la Práctica de

Pequeños Animales

 MESA REDONDA: Desafíos y
Oportunidades en la Práctica de

Pequeños Animales
Si estás estudiando veterinaria y quieres tener una

VISIÓN ACTUAL sobre el trabajo en la clínica de
pequeños animales, no faltes a la cita.

¡Te esperamos!

Se retransmitirá
por el canal de
Youtube de la UCM.
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Hola Pepe ¿cómo estás?. Yo por 
aquí, procurando aplicar todo 
lo que nos enseñaste. Eres una 
enciclopedia humana y uno se 
siente mejor teniéndote al lado 
siempre presente.

Bueno Pepe, pronto nos veremos. 
Un abrazo muy grande.

Fdo.: Tucho

Hola PEPE.

Gracias por todo lo que has 
aportado a nuestra profesión.

Yo te he disfrutado principal-
mente en tu faceta de trabajo 
para la mejora de la veterinaria 
desde AMVAC. Tu dedicación, a 
esta bonita profesión, desde el 
Colegio, la Facultad, en tu clíni-
ca, en tu vida diaria te lo tene-
mos que agradecer.

Cuantas reuniones, congresos, 
cenas, horas a tu lado, con tu 
saber hacer, aglutinando pos-
turas en los temas más compli-
cados pero siempre con tu pa-
ciencia, con tu experiencia por 
todo lo vivido en otros países, 
estrechando lazos con compa-
ñeros de otros lugares, siempre 
dispuesto a participar en los 
sitios que te decíamos que te-
níamos que estar como AMVAC 
dejando el listón muy alto.

Persona involucrada con la me-
jora de la sociedad, preparando 
libros, material, dinero…, para tu 
querido Perú. Allí llevaste también 
a AMVAC solidario y cuando ve-

nías nos ponías los pelos de punta 
con lo que nos contabas, y lo que 
te cundía todo lo que hacías.

He empezado con un hola, pero no 
quiero acabar con un adiós, pues tu 
recuerdo estará siempre conmigo.

GRACIAS PEPE

Fdo.: José Ramón Escribano

En la vida hay dos tipos de per-
sonas, los que caminan, y los que 
“hacen camino”, y José Zúñiga ha 
sido uno de los grandes maestros 
y pioneros de la veterinaria en Es-
paña, abriendo camino a varias 
generaciones de veterinarios de 
animales de compañía.

Compañero de compañeros, su 
actitud cercana, serena, compro-
metida y dialogante nos ha ayu-
dado a enfrentarnos a muchos 
retos profesionales y ha ayudado 
a colocar la profesión veterinaria 
al nivel que se merece.

Algunos lo recordarán como maes-
tro, otros como colega y otros como 
amigo, pero sin duda que en todos 
habrá dejado una huella irrempla-
zable. Descansa en paz Pepe

Fdo.: Jose Luís Puchol

Nos ha dejado Pepe Zúñiga, pro-
fesor, amigo, compañero…

Fue el primer presidente de 
AMVAC y tuvimos el placer de 
compartir con él esos primeros 
momentos de la Asociación Ma-
drileña de Veterinarios de Anima-
les de Compañía.

Sin imaginar en esos momentos 
la evolución que iba a tener esta 
faceta de la profesión veterina-
ria, nos juntamos 8-10 clínicos y 
decidimos crear una asociación 
para defender los intereses de las 
clínicas.

Al crear AMVAC perseguíamos 
dos fines. Uno era la defensa de 
los intereses de las clínicas ve-
terinarias y el otro favorecer la 
formación científica de los vete-
rinarios madrileños de animales 
de compañía. Quién hubiera 
supuesto entonces en qué se con-
vertiría hoy eso que estábamos 
empezando a construir.

Pepe fue en gran parte uno de los 
pilares de este proyecto. Tuvimos 
que luchar con muchos estamen-
tos para poder llevarlo a cabo y él 
se mostró siempre como el mejor 
mediador. Seguramente su doble 
labor como clínico y también 
como profesor de la Facultad 
contribuyó en gran parte a ello.

Siempre se caracterizó por ser 
una buena persona, tranquilo, 
apacible, por saber escuchar a 
todos, que no siempre es fácil, y 
por ser un gran luchador por los 
intereses de la profesión.

Siempre tendremos un hueco en 
nuestro corazón para ti. Buen 
amigo, buen compañero, buen 
presidente de AMVAC.

Pepe Zúñiga, descansa en paz.

Fdo.: Toya Molins y Javier Gómez

Lo que más me cuesta a la hora de 
hablar de Pepe: encontrar la faceta 
por la que considero que ha sido 
más importante para nosotros.

Como Veterinario, nos enseñó a 
exigir respeto por nuestra profe-
sión. Como miembro de AMVAC y 
del Colegio, a pelear por la pro-
fesión. Como amigo, a disfrutar 
de los encuentros y celebrarlos 
con alegría y como persona, a 
trabajar y pelear hasta el final. 
Descanse en paz.

 Fdo.: Benito Pérez Delgado

PepePepe
ZúñigaZúñiga

 Una única dosis 
  

 Combinación óptima de principios activos  
 (gentamicina, posaconazol y furoato de mometasona) 

 Innovador envase multidosis de administración 
 exclusiva en clínica

3 EN 1 

Un enfoque único para el tratamiento 
de la otitis externa canina

Nuevo

 Una dosis. Oídos sanos. Perro Feliz. Ficha técnica de 
Mometamax Ultra.

En caso de duda, consulte 
con su veterinario.
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https://www.msd.es


El estreñimiento o constipación subclínica es un signo 
clínico frecuente en medicina felina, pero puede no 
ser motivo de consulta hasta que aparecen los signos 
severos de obstrucción fecal. Los gatos mayores, con 
sobrepeso, dolor articular u abdominal, episodios de 
constipación previa o enfermedad renal crónica tienen 
más probabilidades de presentar episodios de 
constipación severa que necesiten un manejo médico 
de urgencia o quirúrgico. 

La deshidratación contribuye a que las heces sean más 
duras, mientras que la hipopotasemia en los gatos con 
enfermedad renal crónica o el sedentarismo de los 
gatos obesos disminuye la motilidad intestinal como 
ocurre en medicina humana y aumenta el riesgo de 
constipación severa (Benjamin SE and Drobatz KJ 2020)

Los objetivos de esta serie de casos son: proporcionar 
mecanismos de observación sencillos a los cuidadores 
que permitan reconocer los cambios de hábitos en la 
defecación de los gatos en situación de riesgo de 
estreñimiento, detectar la constipación subclínica de 
forma precoz y prevenirla incrementando el consumo 
de agua administrando un suplemento para la hidratación 

a base de agua enriquecida con nutrientes (Hydra Care®) 
y así evitar complicaciones clínicas de estreñimiento 
severo.

MATERIALES Y MÉTODOS
Se seleccionaron 5 gatos entre 8 y 16 años con 
enfermedades que les habían causado episodios 
anteriores de constipación de moderada a severa que 
habían requerido manejo médico y quirúrgico. La 
alimentación era mixta   combinando parte seca y parte 
húmeda aunque uno de los gatos, “Romeo”, tenía 
alimentación exclusivamente seca y no aceptaba otras 
texturas ni sabores (Tabla 1).

Se solicitó a los cuidadores que realizasen un seguimiento 
de hábitos de defecación y micción diarios 1 semana 
antes y durante 2 semanas después de la administración 
de agua enriquecida con nutrientes (Hydra Care®). Para 
facilitar la recomendación, la ración de agua enriquecida 
con nutrientes se estandarizó a dos sobres de 85 g 
diarios independientemente del peso y del régimen 
alimentario de cada gato.

Valentina Aybar Rodriguez
Acreditada AVEPA en Medicina Felina 
Hospital Felino Madrid

Detección del estreñimiento 
subclínico asociado a 
deshidratación y prevención 
con la administración de agua 
enriquecida con nutrientes 
(Hydra Care®)

Detección del estreñimiento 
subclínico asociado a 
deshidratación y prevención 
con la administración de agua 
enriquecida con nutrientes 
(Hydra Care®)

Foto 1. “Romeo”: Traumatismo de cadera con comportamiento 
asociado a molestias para defecar y estreñimiento

Foto 2. “Dante” con signos de dolor agudo

RESULTADOS
Los cuidadores indicaron que los 5  gatos aceptaron 
bien la introducción de Hydra Care®, administrado en 
recipiente aparte del agua y la comida.

Antes de la administración de agua enriquecida con 
nutrientes (Hydra Care®), 4 de los 5 gatos no defecaban 
a diario sino cada 1,5- 2 días. Después de 2 semanas 
de administración de Hydra Care® el número de 
defecaciones al día   mejoró en todos los gatos. “Romeo”, 
no defecaba todos los días aunque su frecuencia de 
defecación también aumentó y no presentó estreñimiento 
ni comportamientos molestos asociados a la defecación.

En cuanto a la puntuación fecal, los 5 gatos presentaron 
heces más pequeñas y duras antes de la administración 
Hydra Care® (puntuaciones entre 1 y 2) y pasaron a ser 
más grandes y menos duras durante las 2 semanas de 
administración de agua enriquecida con nutrientes 
(Tabla 2). Las heces menos duras y con puntuaciones 
de 2-3 se comenzaron a obtener entre los días 5 y 7 de 
la administración de Hydra Care®. 

Los comportamientos asociados a dificultad en la 
defecación como esfuerzo en la defecación, vocalización 
durante la defecación, vómitos durante o inmediatamente 
después de la defecación disminuyeron en todos los 
gatos después de la administración de 2 sobres de 
agua enriquecida con nutrientes durante 2 semanas. 
Además, los comportamientos normales asociados a 
la defecación como tapar las heces, defecar dentro 
del arenero o correr excitados después de la defecación 
se observaron con mayor frecuencia durante las 2 
semanas de administración de 2 sobres de 85 gramos 
de Hydra Care® (Tabla 3). 

Las mejoras tanto en consistencia fecal como en los 
hábitos de defecación comenzaron a notarse a los 
pocos días del comienzo de la administración de 
HydraCare®

Foto 5. Radiografía latero-lateral de “Misi” durante un episodio de 
estreñimiento severo tras el que se realizó colectomía subtotal

Foto 4. “Midori”: Más tiempo 
en el arenero, vocalización y 

dificultad para defecar

Los datos sobre los hábitos de defecación que se 
registraron fueron:

- Número de defecaciones al día

-  Estimación de la consistencia de las heces a través 
del sistema de puntuación fecal de Purina

-  Comportamientos asociados a problemas en la 
defecación como: esfuerzo durante la defecación, 
vocalización durante la defecación, vómitos durante 
o después de la defecación y observación de rutinas 
normales de defecación como que la defecación 
sea dentro del arenero, tapar las heces o correr 
excitado después de defecar.

El periodo de estudio coincidió con altas temperaturas 
ambientales de verano durante una ola de calor, con 
máximas de 39-40ºC, situación en la que los gatos 
con enfermedades de base como pancreatitis, 
enfermedad renal crónica o estreñimiento por causas 
ortopédicas tienen mayor riesgo de deshidratación    
que complican su situación clínica y pueden requerir 
tratamientos de urgencia.

SISTEMA DE 
PUNTUACIÓN 

FECAL DE PURINA 
EN PDF

Foto 3. “Misi”: Irritación anal 
por estreñimiento que en 
ocasiones provoca heces 
con sangre fresca.

Publirreportaje



RESULTADOS
Los cuidadores indicaron que los 5  gatos aceptaron 
bien la introducción de Hydra Care®, administrado en 
recipiente aparte del agua y la comida.

Antes de la administración de agua enriquecida con 
nutrientes (Hydra Care®), 4 de los 5 gatos no defecaban 
a diario sino cada 1,5- 2 días. Después de 2 semanas 
de administración de Hydra Care® el número de 
defecaciones al día   mejoró en todos los gatos. “Romeo”, 
no defecaba todos los días aunque su frecuencia de 
defecación también aumentó y no presentó estreñimiento 
ni comportamientos molestos asociados a la defecación.

En cuanto a la puntuación fecal, los 5 gatos presentaron 
heces más pequeñas y duras antes de la administración 
Hydra Care® (puntuaciones entre 1 y 2) y pasaron a ser 
más grandes y menos duras durante las 2 semanas de 
administración de agua enriquecida con nutrientes 
(Tabla 2). Las heces menos duras y con puntuaciones 
de 2-3 se comenzaron a obtener entre los días 5 y 7 de 
la administración de Hydra Care®. 

Los comportamientos asociados a dificultad en la 
defecación como esfuerzo en la defecación, vocalización 
durante la defecación, vómitos durante o inmediatamente 
después de la defecación disminuyeron en todos los 
gatos después de la administración de 2 sobres de 
agua enriquecida con nutrientes durante 2 semanas. 
Además, los comportamientos normales asociados a 
la defecación como tapar las heces, defecar dentro 
del arenero o correr excitados después de la defecación 
se observaron con mayor frecuencia durante las 2 
semanas de administración de 2 sobres de 85 gramos 
de Hydra Care® (Tabla 3). 

Las mejoras tanto en consistencia fecal como en los 
hábitos de defecación comenzaron a notarse a los 
pocos días del comienzo de la administración de 
HydraCare®

Foto 5. Radiografía latero-lateral de “Misi” durante un episodio de 
estreñimiento severo tras el que se realizó colectomía subtotal

Foto 4. “Midori”: Más tiempo 
en el arenero, vocalización y 

dificultad para defecar

Los datos sobre los hábitos de defecación que se 
registraron fueron:

- Número de defecaciones al día

-  Estimación de la consistencia de las heces a través 
del sistema de puntuación fecal de Purina

-  Comportamientos asociados a problemas en la 
defecación como: esfuerzo durante la defecación, 
vocalización durante la defecación, vómitos durante 
o después de la defecación y observación de rutinas 
normales de defecación como que la defecación 
sea dentro del arenero, tapar las heces o correr 
excitado después de defecar.

El periodo de estudio coincidió con altas temperaturas 
ambientales de verano durante una ola de calor, con 
máximas de 39-40ºC, situación en la que los gatos 
con enfermedades de base como pancreatitis, 
enfermedad renal crónica o estreñimiento por causas 
ortopédicas tienen mayor riesgo de deshidratación    
que complican su situación clínica y pueden requerir 
tratamientos de urgencia.

SISTEMA DE 
PUNTUACIÓN 

FECAL DE PURINA 
EN PDF

Foto 3. “Misi”: Irritación anal 
por estreñimiento que en 
ocasiones provoca heces 
con sangre fresca.



GATOS DEL 
ESTUDIO EDAD SEXO ENFERMEDADES ASOCIADAS A 

DESHIDRATACIÓN  Y/O  ESTREÑIMIENTO

EPISODIOS  DE 
AGUDIZACIÓN DE 
SIGNOS CLÍNICO 

EN EL ÚLTIMO AÑO

PESO  
KG

LOLA 9 HEMBRA REAGUDIZACIÓN ERC + PANCREATITIS 1 4,2

DANTE 16 MACHO ENFERMEDAD DEGENERATIVA ARTICULAR  + ERC 2 3,1

MIDORI 8 HEMBRA PANCREATITITS + COLANGITIS 1 4,3

ROMEO 13 MACHO TRAUMATISMO  DE CADERA 3 3,8

MISI 9 HEMBRA MEGACOLON IDIOPÁTICO 2 5,3

Tabla 1. DATOS CLÍNICOS DE LOS GATOS 

DATOS OBSERVADOS ANTES DE 
HYDRA CARE®  

DESPUÉS DE 2 SEMANAS DE 2 
SOBRES AL DÍA DE HYDRA CARE® 

ESCALA FECAL 1-2 2-3

Nº DE DEFECACIONES AL DÍA <1 (80% DE LOS GATOS) >1  (80% DE LOS GATOS)

Nº  MICCIONES AL DÍA 2-3 >3 (3-4)

Tabla 2.  RESULTADOS DE ESTIMACIÓN DE CONSISTENCIA DE HECES, NÚMERO DE DEFECACIONES AL DÍA Y NÚMERO DE 
MICCIONES AL DÍA

COMPORTAMIENTO ASOCIADO 
A LA DEFECACIÓN

ANTES DE 
HYDRA CARE®  

DESPUÉS DE 2 SEMANAS DE 2 SOBRES AL 
DÍA DE HYDRA CARE® 

ESFUERZO DURANTE LA DEFECACIÓN

75% DE LAS VECES
NUNCA 
A VECES (25% DE LAS VECES) 

60%
20%
20% 

0%
80%
20%

VOCALIZACIÓN DURANTE LA DEFECACIÓN

75% DE LAS VECES
NUNCA 
A VECES (25% DE LAS VECES)

40%
20%
40% 

0%
80%
20%

VÓMITOS DURANTE/DESPUÉS DEFECACIÓN
- 75% DE LAS VECES
- NUNCA 
- A VECES (25% DE LAS VECES)

0%
40%
60% 

0%
100%

0%

HECES DENTRO DEL ARENERO/TAPA LAS 
HECES/CORRE DESPUÉS DE DEFECAR
- 75% DE LAS VECES
- NUNCA 
- A VECES (25% DE LAS VECES)

60%
20%
20%

80%
0 %
20%

Tabla 3. COMPORTAMIENTO ASOCIADO A LA DEFECACIÓN. Los valores corresponden al % de gatos

DISCUSIÓN
Los  hábitos de defecación incluidos en los datos 
presentados son fáciles de determinar por los 
cuidadores y ayudan al veterinario  a detectar de forma 
precoz estreñimiento subclínico y deberían incluirse 
en la anamnesis de forma rutinaria así como el uso 
de la escala de consistencia fecal para valorar la 
existencia de heces demasiado duras y no solo para 
heces blandas.

El estreñimiento se puede producir de forma 
secundaria a deshidratación siendo el riesgo mayor 
en gatos con enfermedades de base como obesidad, 
enfermedad renal crónica, dolor articular o problemas 
ortopédicos que disminuyen en canal pélvico. 

Se deben manejar las causas primarias de estreñimiento 
como el dolor, la obesidad, hipopotasemia, los 
problemas articulares u otros que puedan estar 
asociados pero en muchas ocasiones, se 
descompensan cuándo la temperatura ambiental 
aumenta y no adecúan la ingesta de agua. Por desgracia 
cada vez son más frecuentes las temperaturas extremas 
y pueden causar situaciones irreversibles.

La prevención de la deshidratación es clave en gatos 
de riesgo con enfermedades de base y se puede 
realizar de forma efectiva aumentando la ingesta de 
dieta húmeda, aumentando el acceso a puntos de 
agua, administrando fluidos subcutáneos o 
administrando agua enriquecida con nutrientes Hydra 
Care® y combinándolos en función de los gustos y 
necesidades del cuidador y del gato.

Hay gatos que no comen dieta húmeda y cuándo hay 
que aumentar la hidratación, la administración de agua 
enriquecida con nutrientes es de gran ayuda.

La administración de 2 sobres al día de 85 gramos 
de agua enriquecida con nutrientes (Hydra Care®) 
mejoró todos los parámetros de hábitos de defecación 
observados pudiendo ayudar a evitar reagudización 
de las enfermedades de base mejorando la hidratación.

CONCLUSIONES
-  La administración de 2 sobres de 85 gramos de agua 

enriquecida con nutrientes (Hydra Care®) durante 
2 semanas mejoró los parámetros de hábitos de 
defecación como el número de defecaciones al 
día en todos los gatos, así como la consistencia de 
las heces y los comportamientos asociados a 
molestias en la defecación, mejorando los 
comportamientos deseables de la defecación como 
heces dentro del arenero, tapado de heces y correr 
excitados después de la defecación.

-  Todos los cuidadores indicaron la buena aceptación 
y palatabilidad de Hydra Care®.

-  Aunque no era el objeto de estudio, los cuidadores 
observaron un aumento del número de micciones 
en el arenero, coincidiendo con los datos indicados 
en otros estudios. (Zanghi BM et al 2018)

-  Los datos de hábitos de defecación después de 
las 2 semanas de administración de Hydra Care® 

son similares a los datos obtenidos en encuestas 
realizadas a 124 cuidadores de gatos sin problemas 
médicos. (Jones SE et al. 2022)

-  En base a los datos obtenidos se considera muy 
positivo los efectos de la administración de Hydra 
Care® para mantener estables clínicamente a gatos 
de riesgo de deshidratación además de mejorar  
su calidad de vida. 
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Wecan 
donde 
los veterinarios 
cumplen 
sus sueños

Despliega velas, cuentas con toda 
la tripulación de Wecan
En Wecan nunca estarás solo, siempre 
estaremos a tu lado para ayudarte. Contamos 
con un plan de formación continua para el 
personal de los centros y para los gerentes de las 
Clínicas Veterinarias Wecan. Consideramos 
que la formación es un pilar fundamental para 
conseguir nuestros objetivos. 

Además, si te embarcas con nosotros, gracias a 
nuestro programa de mentorización VetUp 
podrás poner en marcha rápidamente todos 
los procesos Wecan en tu clínica. Las reuniones 
presenciales o por videoconferencia con nuestros 
expertos te aportarán mucho valor. Y por si esto 
fuera poco, contarás con una consultoría básica 
para aprovechar las oportunidades que cada 
situación te ofrezca. 

Un Wecanero se emociona con la evolución de los animales que 
están bajo su cuidado, se siente motivado por el agradecimiento 
de sus clientes, y orgulloso cuando ve que su clínica obtiene 
la rentabilidad necesaria para seguir ejerciendo su profesión 
con tranquilidad y perspectivas de futuro.

La enseña de Wecan es confianza para los clientes
Un Wecanero antepone la ética en su ejercicio profesional a los beneficios 
económicos. Por eso, cuando los clientes divisan la imagen corporativa de 
Wecan perciben a la clínica como un centro cercano y profesional. 
Te preguntarás: ¿acaso la rentabilidad no es importante? Por supuesto que 
sí. Y mucho. Pero estamos convencidos que la mejora de los ingresos es el 
resultado de una excelente labor clínica, una esmerada atención al 
cliente y una gestión eficaz. 

Gestión eficaz... el mismo escollo de siempre
Para un Wecanero la gestión no es un lastre, es el timón que conduce el barco a buen puerto. 
Te ayudaremos a sujetarlo con firmeza. En Wecan tenemos conocimientos y experiencia en el 
desarrollo y aplicación de procesos de gestión en la clínica veterinaria. Hasta tal punto que, por ejemplo, 
contamos con un programa informático de gestión propio, creado específicamente 
para solucionar todas las necesidades de la clínica. 

Esta experiencia se comparte entre todos los que formamos Wecan con el objetivo de conseguir una 
mejora continua en la gestión de nuestras clínicas.

¿Tormentas en el horizonte? 
Wecan es tu puerto
Por un lado fondos de inversión, centros low 
cost, etc. que suponen serias amenazas para 
los centros veterinarios individuales, que no 
pueden competir en publicidad, marketing y 
precios con las corporaciones. 

Por otra parte, la digitalización, que supondrá 
en un futuro inminente un nuevo modelo de 
relación con el cliente –donde intervendrán la 
inteligencia artificial y la telemedicina avanzada–, 
y la implantación definitiva de la atención 
personalizada gracias, entre otras cosas, a  la 
medicina preventiva basada en data. 

Wecan afronta este horizonte con confianza. 
La unión de las clínicas nos permite establecer 
acuerdos comerciales ventajosos, abordar planes 
de marketing y tener presencia en medios 
de comunicación para transmitir nuestro valor 
diferencial mediante servicios de alto impacto, 
algo impensable para una clínica individual.

De la misma manera, proyectar la 
digitalización en el trabajo de la clínica, 
ofreciendo servicios añadidos de telemedicina y 
medicina preventiva personalizada con sistemas 
de pago continuo solo será posible para grupos 
de clínicas que tengan capacidad y potencial para 
asumir los cambios.

Forma parte de la flota de Wecan
Si estás interesado en la mejora continua de 
tu clínica y en abordar el futuro con ilusión, 
acompañado de compañeros con similares 
objetivos e intereses, contacta con nosotros y...

nunca más 
estarás solo.
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Clínicas veterinarias WECAN demanda a seguros Caser
Clinicas Veterinarias Wecan, tras tener conocimien-
to de que la compañía de seguros Caser, pertene-
ciente al grupo Helvetia, ha puesto a disposición de 
los consumidores un seguro para mascotas llamado 
Caser Wecan, ha procedido a interponer demanda 
por vulneración de sus derechos marcarios o por 
actos de competencia desleal por entender que la 
utilización del término Wecan para designar segu-
ros veterinarios infringe su derecho de propiedad 
industrial respecto de la marca Wecan y provoca 
confusión en el público consumidor.

Clínicas Veterinarias Wecan, que representa 
a 40 centros veterinarios independientes, en-
tiende que la comercialización de los seguros 
que viene haciendo CASER respecto de los 
seguros denominados WECAN infringe una 
de sus marcas registradas, concretamente la 
denominada “WECAN” Marca Nacional regis-
trada ante la OEPM con el número. 4047967 
en la clase 44 B.O.P.I.: 31/08/2020

Lee la noticia 
completa

Logo Positivo

Lee la noticia 
completa

Zoetis, con el apoyo de la Asociación Mundial 
Veterinaria de Pequeños Animales (WSAVA) y 
su Consejo Global del Dolor, presenta las no-
vedades sobre el control del dolor, además 
de otras relacionadas con técnicas diagnósti-
cas y dermatología

Zoetis participó en el Congreso de la Asocia-
ción Mundial Veterinaria de Pequeños Anima-
les (WSAVA, por sus siglas en inglés) en Lis-
boa (Portugal) del 27 al 29 de septiembre de 
2023. El congreso proporciona una oportuni-
dad excelente para forjar relaciones, apoyar 
programas y charlas y formar a veterinarios 
de todo el mundo sobre las áreas de la der-
matología, el dolor, las técnicas diagnósticas 
y las zoonosis, entre otros.

Formando a los veterinarios sobre el control 
del dolor

Zoetis se ha asociado con el Consejo Global del 
Dolor (GPC, por su sigla en inglés) de la WSAVA 
para lanzar el primer certificado en control del 
dolor, basado en pautas globales para el reco-
nocimiento, la evaluación y el tratamiento del 
dolor, que presentó dicho consejo a finales de 
2022. A pesar de los rápidos avances en control 
del dolor, en el GPC…

WSAVA con Zoetis durante el congreso mundial 2023 
para formar a los veterinarios y presentar innovaciones 
en el proceso del cuidado de la salud animal

De izquierda a derecha; Richard 
Goldstein, Vicepresidente & Chief 
Medical Officer Global Diagnostics 
at ZOETIS Inc, Marta Sánchez, 
General Manager ZOETIS Portugal, 
Diego García, Director General y 
Vicepresidente Senior de ZOETIS 
Sur de Europa y Mike McFarland, 
DVM Director Médico de ZOETIS.
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ECUPHAR (grupo 
ANIMALCARE) ha 
estado presente en el 
48º Congreso de la 
Asociación Mundial de 
Veterinarios de Pequeños 
Animales (WSAVA)
Se celebró en Lisboa del 27 al 29 de septiem-
bre y que contó con la presencia de más de 
3.000 profesionales de todo el mundo

ECUPHAR estuvo presente con un stand mono-
gráfico de su solución para el manejo farmaco-
lógico de la osteoartritis canina: DAXOCOX®, el 
primer y único AINE de administración semanal.

La participación del Grupo en el Congreso inclu-
yó un Simposio sobre actualización del manejo 
en el control del dolor de la mano de tres líderes 
de opinión en la materia, entre ellos el Prof. Pau-

lo Steagall, creador de la escala de dolor felina 
Grimace y coautor de las directrices de trata-
miento del dolor de WSAVA.

La ponencia del Prof. Steagall se centró en la re-
visión de las mejores prácticas en el manejo del 
dolor. Posteriormente se estableció una mesa 
redonda donde el Prof. Steagall, acompañado 
por dos de los miembros del consejo asesor 
de Animalcaregroup sobre dolor y osteoartritis, 
el Prof. Antonello Bufalari de la Universidad de 
Perugia (Italia) y Pedro Sousa del Hospital Ve-
terinario Montjuïc (España), compartieron sus 
experiencias prácticas de éxito en el manejo de 
la osteoartritis canina mediante tratamiento con 
AINE a largo plazo.

Expertos de varias 
universidades han publicado 
en la prestigiosa revista 
Parasites & Vectors un 
estudio que demuestra 
la eficacia y seguridad de 
Leisguard® en perros 
seropositivos sanos
Leisguard® es un fármaco inmunomodulador uti-
lizado como medida preventiva en “perros sanos” 
para mantener una respuesta celular idónea o 
como inmunomodulador en “perros enfermos” 
para mantener la inmunidad celular tras el tra-
tamiento de la enfermedad con leishmanicidas.

Se acaba de publicar el estudio Evaluación de la 
seguridad y eficacia de Leisguard® como inmu-
noterapia en perros seropositivos a Leishmania 
infantum sin signos clínicos en la prestigiosa 
revista Parasites & Vectors.

La UE rebaja al 95% el 
mínimo de ingredientes 
orgánicos en piensos 
ecológicos para mascotas
Los Veintisiete han dado este lunes luz verde 
final a la rebaja del requisito mínimo de ingre-
dientes orgánicos en los alimentos y piensos 
para mascotas, que se reduce del 100% al 95%, 
para que estos puedan obtener la etiqueta 
ecológica, en línea con los estándares que se 
aplican también a los productos destinados al 
consumo humano.

El texto, que ya fue acordado provisionalmen-
te en junio por los negociadores del Consejo 
y la Eurocámara, fue refrendado por el pleno 
del Parlamento el pasado 12 de septiembre y 
ahora que ha adoptado por 
los Veintisiete, entrará en vi-
gor tres días después de su 
publicación en el Diario oficial 
de la UE.
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¿Por qué es tan importante para ZOETIS fo-
mentar y patrocinar la formación entre los 
veterinarios? 

Respuesta (R).- El veterinario está siempre en 
el centro de todas nuestras actividades. Todo 
lo que hacemos desde ZOETIS tiene que estar 
canalizado a través de los veterinarios. Desde 
ZOETIS ponemos en manos del veterinario 
aquellas herramientas y tecnologías para cui-
dar la salud de las mascotas, desde el diag-
nóstico, pasando por la prevención, hasta el 
tratamiento. Para nosotros es imprescindible 
trabajar conjuntamente con los veterinarios 
para que así implementen ese conocimiento 
en el acto clínico.

" Trabajamos para resolver un 
problema común:  
la salud de las mascotas"
Vicepresidente Sr de Zoetis del sur de Europa y  
Director General de España, Diego García, destaca en 
esta entrevista la importancia de la formación de los 
veterinarios y el desarrollo de nuevas herramientas 
de diagnóstico para mejorar la salud de las mascotas

Entrevista a Diego García, Director General y 
Vicepresidente Senior de ZOETIS Sur de Europa

Publirreportaje

https://www2.zoetis.es
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¿A qué obliga el liderazgo que representa 
ZOETIS en cuanto a relaciones con los vete-
rinarios? Me refiero a ¿qué implicaciones y 
responsabilidades para la compañía repre-
senta ser un faro en el sector? 

R.- Nosotros como líderes también tenemos 
una gran responsabilidad y nos obliga a estar 
atentos a las necesidades del veterinario, a las 
necesidades de sus clientes y cómo ZOETIS 
puede adaptar esa oferta, no solo en produc-
tos sino también en soluciones que ayuden al 
veterinario y a los dueños de las mascotas a 
tener una mejor vida, no solo para las mas-
cotas sino también para la familia propietaria. 
Para ZOETIS esto es fundamental. Los labo-
ratorios, en general, somos percibidos como 
compañías que únicamente vendemos pro-
ductos. ZOETIS se ha transformado para ofre-
cer soluciones tanto a los veterinarios como 
a los propietarios, o cualquier persona que 
cuida de los animales. 

¿Qué es el Certificado en Manejo del Dolor 
que han presentado en la WSAVA? 

R.- Estamos trabajando estrechamente con 
WSAVA y más concretamente con el Global Pain 
Concil que es el Consejo Global del Dolor (GPC), 
porque existía una cierta percepción de que no 
había una buena evaluación del dolor y cómo 
se podría identificar mucho más fácilmente, no 
solo a nivel del veterinario sino también a través 
del propietario. El Certificado del Dolor en sí es 
una guía donde puedes hacer la identificación, 
la evaluación y el tratamiento si es necesario 
a través de un protocolo mediante guías glo-
bales. Estas guías ya están disponibles en es-
pañol, pero también se están desarrollando en 
otros idiomas. Para ZOETIS es muy importante 
ser partner o socio de WSAVA porque seguire-
mos creando este tipo de guías y de protocolos 
en favor del veterinario y de los propietarios.

En este último punto, para ZOETIS es crucial la 
formación al propietario. El concienciar al pro-
pietario y formarle en la identificación de algu-
nas patologías nos ayudará a estar interconec-
tados: propietario, veterinario y ZOETIS. Así, esa 
formación al propietario, esa concienciación, se 
antoja fundamental para formar un triángulo y 
así ofrecer soluciones a las necesidades que el 
sector demanda. 

¿Qué representa para la compañía mante-
ner una relación de socio con una asociación 
como WSAVA?

R.- Nosotros tenemos una relación histórica 
con WSAVA. En el pasado congreso que se ha 
celebrado en Lisboa hemos sido patrocinado-
res Platinum y hemos colaborado estrecha-
mente en el lanzamiento del primer certificado 
sobre gestión del dolor, como ya he explicado. 
Efectivamente en el pasado congreso hemos 
desarrollado con WSAVA mesas redondas con 
líderes de opinión y una muy interesante char-
la sobre Imagyst que es nuestra herramienta 
de diagnóstico de Inteligencia Artificial. Re-
cientemente a través de WSAVA lanzamos un 
protocolo de vacunación. Nuestra apuesta es 
seguir siendo ese sponsor premium de WSAVA 
para seguir llegando a más veterinarios y así 
dar respuesta inmediata a sus necesidades.
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¿Cree que el tratamiento del dolor en los ani-
males no es bien comprendido? 

R.- Efectivamente no es bien comprendido. 
Y tenemos que trabajar tanto veterinarios 
como laboratorios en este sentido. En este 
caso ZOETIS realiza una apuesta fuerte para 
que tanto el veterinario como el dueño de las 
mascotas sepan detectar y entender el dolor 
de los animales. Sabemos que el 20% de las 
mascotas, tanto perros como gatos tienen 
osteoartritis. También tenemos la percepción 
de que hasta un 40% de los animales, tanto 
perros como gatos, pueden sufrir de osteoar-
tritis. Sí que sabemos y tenemos datos al res-
pecto de que el 90% de los gatos con más 
de 12 años tiene osteoartritis. En el caso de 
los perros, el 80% con más de 8 años tienen 
osteoartritis. Estos datos los tenemos a 
través de radiografías y 
otros métodos de diag-
nóstico. Con estos datos 
entenderemos que no 
está bien percibido el 
dolor en nuestras mas-
cotas. 

¿En qué punto se encuentra la investigación 
y estudio del cáncer en animales? 

R.- El cáncer en animales sigue un poco el patrón 
de lo que hemos vivido en humana. En humana, 
la detección del cáncer es lo que nos ha llevado 
a saber lo que sabemos sobre el mismo. ZOETIS 
a través de las herramientas de diagnóstico de 
que dispone contribuye a la detección de esos 
tumores en los animales de compañía. 

¿Qué soluciones ofrece ZOETIS al cáncer en 
mascotas? 

R.- Nosotros ofrecemos una solución que es 
Palladia (toceranib), lleva años en el mercado. 
Palladia es un producto con un crecimiento 
impresionante que ZOETIS puso en manos 
de los veterinarios. Ahora, a través de las he-
rramientas de diagnóstico están mucho más 
identificados esos casos que antes. Es por ello 
que desde ZOETIS apostamos por un cuidado 
continuo de la salud, no tanto basado en el tra-
tamiento, que también, como en la predicción 
y en la detección. 

Para finalizar, ¿algún mensaje directo que 
quieras transmitir al Veterinario y al Asisten-
te en Centro Veterinario para que ellos a su 
vez transmitan al propietario?

R.- ZOETIS es una compañía de veterinarios, 
para el veterinario y con el veterinario. Tratamos 
de resolver un problema común. Cuanto más se 
acerque ZOETIS al profesional y el profesional 
a ZOETIS en ese círculo continuo, lograremos 
grandes avances. 
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Noticias de empresa

Lee la noticia 
completa

Lee la noticia 
completa

Lee la noticia 
completa

Galicia pide fondos al 
Gobierno para hacer 
frente a las obligaciones 
de la ley de bienestar 
animal
La vicepresidenta segunda de la Xunta de Ga-
licia y consejera de Medio Ambiente, Ángeles 
Vázquez, demanda que los futuros Presupues-
tos Generales del Estado (PGE) incluyan fondos 
para las comunidades y ayuntamientos frente a 
las obligaciones de la ley de bienestar animal.

Tras la entrada en vigor de la normativa estatal, 
la consejera se ha reunido con representantes 
del Colegio Oficial de Veterinarios de la provincia 
de Ourense para analizar el contenido de esta 
norma estatal.

Así, critica que la ley «carga» a autonomías y mu-
nicipios de «muchas responsabilidades, trabajo 
y gastos» pero sin aportar fondos. A modo de 
ejemplo, se ha referido a la creación de cinco 
registros que tendrán que asumir los gobiernos 
autonómicos o a las guardias de…

Conejos del Teide 
mueren por el virus de 
enfermedad hemorrágica, 
según un estudio del 
Cabildo y la ULPGC
El Cabildo de Tenerife, a través del área de 
Medio Natural, en colaboración con el Instituto 
Universitario de Sanidad Animal y Seguridad Ali-
mentaria (IUSA) de la Universidad de Las Palmas 
de Gran Canaria, ha concluido una investigación 
a través de la Red Canaria de Vigilancia Sanitaria 
de Fauna Silvestre que concluye que la repen-
tina muerte de varios ejemplares de conejos 
en el Parque Nacional del Teide a principios del 

mes de julio se produjo por la 
nueva variante del virus de la 
enfermedad hemorrágica del 
conejo (RHDV-2).

Nuevos datos en el Congreso WSAVA 2023 refuerzan 
el liderazgo de MSD Animal Health en ciencia e 
innovación de animales de compañía, así como su 
compromiso con los veterinarios
Las sesiones científicas destacan la importancia del enfoque One Health con las personas, los 
animales y el medio ambiente

Los estudios presentados proporcionan informa-
ción relevante para el tratamiento de la otitis ex-
terna canina, la protección frente a los parásitos y 
la prevención de enfermedades infecciosas.

MSD Animal Health, una división de Merck & 
Co., Inc., Rahway, N.J., EE.UU. (NYSE:MRK), ha 
anunciado hoy la presentación de nuevos datos 
sobre su innovador porfolio de soluciones para 
animales de compañía en el 48º Congreso Mun-
dial de la Asociación Veterinaria de Pequeños 
Animales y el 28º Eurocongreso FECAVA (WSAVA 
2023) en Lisboa, Portugal.

El Congreso WSAVA es un evento veterinario 
reconocido internacionalmente que reúne a 
expertos de todo el mundo. MSD Animal Health 
patrocinará un simposio sobre la eliminación de 
la rabia con enfoque One Health que abordará 
la estrategia ‘Cero en el 30’. Además,…
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La seguridad de los antiparasitarios es una de las principales inquietudes de los veterinarios y cuidadores 
de mascotas. «¿Puedo tratar a un Border Collie?», «¿a una perra gestante?» y «¿a un gatito de 1 Kg?». 
Estas y otras son preguntas frecuentes en la práctica clínica diaria.  

A continuación, se contesta a las preguntas más frecuentes sobre el perfil de seguridad de los antiparasitarios 
de la gama NexGard® (NexGard® y NexGard SPECTRA®, para perros, y NexGard® COMBO, para gatos).  

PUBLIRREPORTAJE

¿PUEDO ADMINISTRAR NEXGARD® A…? 
PREGUNTAS Y RESPUESTAS SOBRE EL PERFIL

DE SEGURIDAD DE LA GAMA NEXGARD®

¿Puedo administrar NexGard® y NexGard SPECTRA®

a perros con la mutación MDR1?
 y NexGard SPECTRA®

El gen MDR1 codifi ca 
la glicoproteína-P que 
regula el paso de ciertas 
sustancias, como las lactonas 
macrocíclicas y otras, al 
sistema neurológico de los 
mamíferos. Una mutación 
en este gen puede causar 
signos de neurotoxicidad. La 
mutación MDR1 afecta a varias 
razas de perros, especialmente 
a los perros Collies y otras 
razas relacionadas, así como a 
perros de razas mestizas. 

Contexto

Los estudios1 avalan 
el per� l de seguridad 
de NexGard® y 
NexGard SPECTRA®

en perros con la 
mutación MDR1. 

No se observaron 
reacciones adversas 
signifi cativas en los 
perros tratados. 

El afoxolaner no 
es sustrato de la 
glicoproteína-P2. 

SÍ

¿Puedo administrar la gama NexGard® a hembras reproductoras, 
gestantes y lactantes?

¿Puedo administrar la gama NexGard® a cachorros o gatitos?

Los tratamientos fueron 
administrados hasta 5 veces la 
dosis máxima terapéutica durante 
6 meses, siendo los primeros 3 
tratamientos mensuales y los otros 3 a 
intervalos de 14 días2,6-8. 

Los cachorros y gatitos son vulnerables a las parasitosis. 

El ESCCAP11 recomienda que los cachorros y gatitos deben desparasitarse 
quincenalmente con un antihelmíntico adecuado a partir de las 2 y 3 
semanas de edad, respectivamente, hasta las 2 semanas postdestete. 

Desde las 2 semanas postdestete (2 meses aproximadamente) hasta los 
6 meses de edad, deberían ser desparasitados mensualmente.

Contexto

Los estudios2,6-8 avalan el per� l de seguridad de NexGard®

y NexGard SPECTRA® en cachorros a partir de los 2 meses 
de edad y 2 kg de peso y el de NexGard® COMBO9,10 en 
gatitos a partir de los 800 g y 2 meses de edad. 

La gama NexGard® se adapta a las pautas de desparasitación 
indicadas por los expertos en cachorros y gatitos.

SÍ

El tratamiento se administró9,10:

Los estudios3,4 apoyan 
el per� l de seguridad de 
los productos de la gama 
NexGard® administrándolos 
de manera repetida durante la 
reproducción y lactación.  

No se observaron alteraciones 
clínicas ni ningún impacto 
negativo en los parámetros 
reproductivos de las madres, fetos 
o cachorros y gatitos.

SÍ
El uso de fármacos en hembras reproductoras, gestantes y lactantes es un desafío 
debido a los cambios fi siológicos de este tipo de animales que pueden modifi car la 
farmacocinética de los medicamentos con efectos potenciales en los fetos y cachorros. 

Sin embargo, las madres pueden transmitir parásitos, tanto externos como internos, a 
los cachorros y gatitos; por ello, podemos minimizar las parasitaciones en los mismos si 
actuamos en las madres, con lo que la desparasitación de hembras reproductoras, 
gestantes y lactantes es aconsejable en situaciones de riesgo5. Esto cobra una 
relevancia especial en parásitos internos con potencial zoonósico como Toxocara spp., 
ya que los cachorros y gatitos pueden infectarse vía lactógena a partir de sus madres 
infectadas; además, en el caso de los cachorros, existe la transmisión transplacentaria de 
Toxocara canis.

SíContexto

*La dosis recomendada debería ser respetada estrictamente en collies o razas relacionadas.

**A 5 veces la dosis máxima recomendada, se observó una única reacción neurológica adversa severa (ataxia, desorientación, apatía, temblores, hipotermia y dilatación pupilar) después del tercer 
tratamiento, y fue reversible tras el lavado del lugar de aplicación, las medidas de urgencia y el tratamiento sintomático. En algunos animales, a 5 veces la dosis máxima recomendada, se observaron áreas 
subcutáneas de color rojo oscuro en los sitios de tratamiento de la piel.

Estudios

FICHAS TÉCNICAS:REFERENCIAS 
BIBLIOGRÁFICAS

En caso de duda, consulte a su veterinario 

Las perras fueron tratadas mensualmente 
hasta 3 veces la dosis máxima terapéutica 
antes y durante la gestación y también 
durante la lactación; incluso, hubo perras 
que recibieron hasta 11 tratamientos 
mensuales3.

Las gatas fueron tratadas mensualmente hasta 3 veces la dosis máxima 
terapéutica durante varios tiempos antes y durante la gestación y también 
durante la lactación. Hubo gatas que recibieron hasta 9 tratamientos 
mensuales4.

Estudios

Las gatas fueron tratadas mensualmente hasta 3 veces la dosis máxima 
terapéutica durante varios tiempos antes y durante la gestación y también 

• Hasta 5 veces la dosis máxima 
terapéutica, 4 veces, tópicamente 
a intervalos quincenales. 

• Hasta 5 veces la dosis máxima 
terapéutica, 6 veces, tópicamente 
a intervalos mensuales**.

• Tras una única administración
oral. 

• Tras dos aplicaciones tópicas
a 4 semanas de intervalo de 
una solución de esafoxolaner 
a 23 veces la dosis máxima terapéutica.

Perros Collie homocigotos para la mutación MDR1 fueron tratados con 
NexGard® o NexGard SPECTRA® hasta 3,8 y 4,7 veces la dosis máxima 
terapéutica, respectivamente*.

Estudios1

Las perras fueron tratadas mensualmente 
hasta 3 veces la dosis máxima terapéutica 
antes y durante la gestación y también 
durante la lactación; incluso, hubo perras 
que recibieron 
mensuales

NexGard®

COMBO
NexGard

SPECTRA®NexGard®
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a intervalos quincenales. 

• Hasta 5 veces la dosis máxima 
terapéutica, 6 veces, tópicamente 
a intervalos mensuales**.

• Tras una única administración
oral. 

• Tras dos aplicaciones tópicas
a 4 semanas de intervalo de 
una solución de esafoxolaner 
a 23 veces la dosis máxima terapéutica.

Perros Collie homocigotos para la mutación MDR1 fueron tratados con 
NexGard® o NexGard SPECTRA® hasta 3,8 y 4,7 veces la dosis máxima 
terapéutica, respectivamente*.

Estudios1

Las perras fueron tratadas mensualmente 
hasta 3 veces la dosis máxima terapéutica 
antes y durante la gestación y también 
durante la lactación; incluso, hubo perras 
que recibieron 
mensuales

NexGard®

COMBO
NexGard

SPECTRA®NexGard®
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Lee la noticia 
completa

Lee la noticia 
completa

Lee la noticia 
completa

Distribuidores 
integrales

Servicio 
técnico

Financiación
Centauro

Acceded a los productos 
en nuestra tienda online 

shop.centauro.es

Si aún no sois clientes de 
Centauro, os esperamos 

en centauro.es/alta

pedidos@centauro.es
T. 938 540 000
T. 911 815 845

Disponemos de todas las gamas 
de productos de higiene dental 
de la marca.

Distribuidores 
exclusivos de iM3® 
en España

Unidad dental:
¡Por 161,07€* al mes!
+ limpiador dental 
¡de regalo!

*Consultad las condiciones con vuestro 
asesor comercial habitual de Centauro

¡Las mejores oportunidades 
en medicina dental veterinaria 

disponibles en cada boletín 
bimensual Centauro!

%

Somos proveedores integrales de la mejor 
selección de equipamiento profesional y 
fungibles para ofrecer un valor añadido a 
vuestra clínica con ofertas especiales.

Disponemos de un catálogo oficial con 
más de 2.000 referencias activas en ma-
terial clínico y distribuciones exclusivas en 
equipamiento y fungible veterinario.

Ahora podéis pagar en comodas cuotas la 
inversión en equipamiento gracias al plan 
de financiación de Centauro.

¿Hablamos?

Ponemos a vuestra disposición nuestro 
servicio técnico para ayudaros con cual-
quier consulta o reparación.

¡Consultadlo!

En vuestro centro en menos de 24h.

Llega la 2ª edición 
de Stangest Vet 
Talks, centrada en las 
aplicaciones del Cannabis 
en dolor
¿Cómo se usa y para qué sirve el Cannabis para 
perros y gatos? Esta es una de las principales 
preguntas alrededor de la cual girará la segun-
da edición de Stangest Vet Talks, una jornada 
veterinaria que tendrá lugar el próximo 16 de 
noviembre en Vigo.

Organizada por Stangest-Cantabria Labs, el 
evento será presencial y gratuito y tendrá lugar 
en el Hotel Occidental de la ciudad gallega. La 
ponencia irá a cargo de Miguel Ángel Cabezas, 
que hablará específicamente de las aplicaciones 
del Cannabis en dolor y dará a conocer casos 
prácticos sobre cómo administrarlo y combinar-
lo con los protocolos habituales en clínica.

FESVET modifica sus 
estatutos para permitir 
la afiliación de cualquier 
veterinario
En su Asamblea General, celebrada en Córdoba, 
también analiza los problemas veterinarios en 
las diferentes Comunidades Autónomas y pre-
para las reuniones con los diferentes sectores 
de la Comunidad Veterinaria. 

La sala ORI del Rectorado de la Universidad de 
Córdoba ha sido el escenario elegido en esta 
ocasión para celebrar la Asamblea General de 
la Federación Estatal de Sindicatos Veterinarios 
(FESVET), en la antigua sede de la Facultad de 
Veterinaria, un bello edificio neomudéjar, cons-
truido en 1914 y ubicado en la Avenida de Medi-
na Azahara de esta emblemática ciudad.

A lo largo de la Asamblea General, que también 
contó con participación telemática, los sindica-
tos profesionales veterinarios 
de las diferentes comunidades 
autónomas que integran…

Últimas plazas para el  
Congreso Centauro de Medicina 
Felina en Madrid
Centauro, referente en distribución veterinaria, está a punto de 
celebrar su Congreso de Medicina Felina en Madrid

El Congreso de Medicina Felina de Centauro se enmarca en un pro-
grama único de formación para sus clientes: los Congresos Centauro.

Los Congresos Centauro son jornadas de medio día de duración que 
cuentan con tres ponencias a lo largo del día. La inscripción a cada 
congreso incluye la asistencia a las tres ponencias durante la mañana 
con una pausa café.

Este 2023 las ciudades elegidas son Barcelona, que celebró en junio 
con éxito rotundo el Congreso de Medicina Felina, y Madrid, que 
tendrá su turno a finales de este mes de octubre.



CONSULTA LA FICHA TÉCNICA
ESCANEANDO EL QR.
En caso de duda, consulta a
tu veterinario.

Protección más completa frente 
a parásitos zoonósicos y/o 
emergentes felinos, a la vez 
que pulgas y garrapatas

Cubre vermes pulmonares, 
nematodos, cestodos 
gastrointestinales y la sarna 
otodéctica

Previene la dirofilariosis felina

Puede utilizarse en gatos y 
gatitos** de todo tipo de razas 
y en hembras reproductoras, 
gestantes y lactantes

El antiparasitario de más  
amplio espectro* desarrollado  
específicamente para gatos.

Disponible la presentación de 2,5-7,5kg en envase de 15 aplicadores

¡NUEVO 

ENVASE 15

APLICADORES!

¡YA DISPONIBLE EN ENVASE
DE 15 APLICADORES!

*Según el Resumen de las Características de los Productos de la Agencia Española de Medicamentos y Productos Sanitarios (AEMPS), 2023.
**Gatitos que pesen al menos 0,8 kg y a partir de las 8 semanas de edad.

https://www.boehringer-ingelheim.com/es/
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Elanco ayuda a mejorar el 
diagnóstico y el tratamiento 
de la otitis
Elanco Animal Health, compañía experta en dermatología y medicina interna, ofrece a 
los veterinarios distintas herramientas para facilitar el diagnóstico y el tratamiento de la 
otitis en perros y gatos

La otitis externa es una inflamación del oído 
relativa al canal auditivo externo, y una de las 
afecciones que con más frecuencia se observa 
en la clínica1. La otitis externa afecta al 15-20% 
de los perros y al 4-7% de los gatos en consul-
tas veterinarias1. Esta patología tan común en la 
clínica diaria, puede llegar a ser una gran fuente 

de frustración para el veterinario y el paciente 
cuando se contrae de manera recurrente.

Elanco desarrolla iniciativas para favorecer un 
mejor diagnóstico y tratamiento de la otitis.

Elanco pone a disposición de las clínicas veteri-
narias un conjunto completo de herramientas…

Lee la noticia 
completa

Lee la noticia 
completa

La Policía Nacional 
explica en redes sociales 
las conductas prohibidas 
con la nueva Ley de 
bienestar animal
La Policía Nacional ha explicado a través de un 
vídeo publicado en redes sociales como Tiktok 
o X (antigua Twitter) algunas prácticas que se 
mantienen y otras que quedan prohibidas desde 
este viernes con la entrada en vigor parcial de la 
Ley de Protección y Bienestar de los Animales y 
que contemplan multas de 500 a 200.000 euros.

En un vídeo destaca que desde este viernes 
es «ilegal» dejar al perro atado en la puerta del 
supermercado para hacer una compra rápida, 
y avisa de que esta práctica puede ser multada 
con hasta 10.000 euros.

Además, explica que también es ya ilegal desde 
hoy dejar al animales en el coche un momento si 
no hace mucho calor. «No puedes dejarlo encerra-
do dentro de un vehículo o en condiciones térmi-
cas que pongan en peligro su vida», avisa la Policía.

En la misma línea, recuerda que tampoco se po-
drá dejar al perro varios días solo en casa inclu-
so aunque tenga agua y comida 
suficiente,…

Lee la noticia 
completa

Calier celebra el  
10º aniversario del certamen 
‘Foto Apicultura Calier’
El certamen, que durante esta década ha reci-
bido más de 700 fotografías, pretende dar visi-
bilidad a la dimensión y profesionalización del 
sector de la apicultura en nuestro país. 

Calier es el laboratorio líder en apicultura en 
España, con soluciones contra la varroa como 
Apitraz® referentes para el sector.

Calier, el laboratorio veterinario del Grupo In-
dukern, celebra el décimo aniversario de su 
concurso fotográfico “Foto Apicultura Calier”, que 
pretende dar visibilidad a la dimensión y profesio-
nalización del sector de la apicultura en España. 

Durante estos primeros diez años de historia, 
el certamen ha recibido más de 700 fotografías. 
Inicialmente, se focalizó en imágenes de la Apis 
mellifera iberica, comúnmente conocida como la 
abeja española o ibérica, una subespecie de la 
Península Ibérica. 



Protección a 
toda pastilla

Ahora también contra 
Demodex canis

El comprimido endectocida más rápido* 
frente a garrapatas y pulgas.

*Eliminación de las garrapatas ya presentes en 8 horas, eliminación de las pulgas ya presentes en 6 horas, eliminación de las pulgas 
reinfestantes en 4 horas. Credelio PLUS, Elanco y la barra diagonal son marcas registradas de Elanco o sus filiales. ©2022 Elanco 
o sus filiales. PM-ES-23-0128. En caso de duda consulte a su veterinario. 

Ficha técnica

Disponible en envases
de 6 y 18 comprimidos

Demodex
Canis

AF-Master_225x320mm_credelioplus_ESP-100323_AAFF.pdf   1   9/5/23   10:05

https://campaign.elanco.com/es-es/index
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MSD Animal Health 
dona más de cinco 
millones de vacunas 
contra la rabia y refuerza 
su compromiso para 
lograr la erradicación de la 
enfermedad
La compañía, líder en salud animal, se suma 
al reto de lograr que, en el horizonte del año 
2030, ninguna persona muera en el mundo 
como consecuencia de esta enfermedad

MSD Animal Health ha donado desde su naci-
miento más de cinco millones de vacunas contra 
la rabia Nobivac®, a través de su programa be-
néfico Afya (www.afya.org). Con este proyecto se 
pretende ayudar a alcanzar el objetivo de la Or-
ganización Mundial de la Salud de ‘cero muertes’ 
por rabia en personas en el horizonte del año 
2030. Colaborando con entidades como Mission 
Rabies y Rabies Free Africa, MSD Animal Health 
se suma a este reto y refuerza su compromiso 
con la eliminación de esta enfermedad. La rabia 
podría erradicarse en los próximos siete años 
si los gobiernos, las organizaciones, la industria, 
los veterinarios y los dueños de mascotas se 
unen en la lucha contra esta enfermedad mortal 
tanto para los animales como para las personas.

«Somos firmes en nuestro compromiso con la 
eliminación de la rabia y, por lo tanto, mejorar 
la salud y el bienestar de los seres humanos y 
de los animales. A través del Programa Afya de 
MSD Animal Health, hemos sido testigos del po-
der de la vacunación canina y de lo esencial que 
es en la lucha mundial contra la rabia. 

Lee la noticia 
completa

Los Veterinarios de 
Toledo recuerdan la 
obligatoriedad de vacunar 
contra la rabia a perros, 
gatos y hurones de la 
región
• El 28 de septiembre es el Día Mundial contra la 

rabia, una enfermedad zoonósica que provoca 
70.000 muertes anuales en todo el mundo.

• El último caso detectado en Toledo se remon-
ta a junio de 2013, lo que demuestra la efica-
cia de una vacunación masiva, por encima del 
70% de los animales de una misma zona.

Lee la noticia 
completa

Lee la noticia 
completa

35.000 personas mueren 
al año al ser atacadas por 
animales con rabia a nivel 
global
La rabia es una enfermedad producida por un vi-
rus de la familia Rhabdoviridae del género Lyssa-
virus. Es una zoonosis, es decir, una enfermedad 
que se puede transmitir de los animales al ser 
humano. Está presente en todos los continentes 
y afecta a más de 150 países.

Y es que, aunque en nuestro país no supone un 
gran riesgo, según la Organización Mundial de 
la Salud (OMS), 35.000 personas mueren al año 
al ser atacadas por animales con rabia, de los 
cuales el 99% son perros.

¿Cómo se transmite la rabia?

La enfermedad se transmite 
por mordedura de un animal 
enfermo o cuando la saliva se 
pone en contacto estrecho con 
una herida fresca y abierta. El 
período de incubación puede 
ser de 2 a 8 semanas,…
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Lola Campillo, abogada 
asegura estar satisfecha 
con Ley de Bienestar 
Animal, pero cree que las 
penas «podían haber sido 
mayores»
Exhibir animales en escaparates, comprarlos en 
tiendas físicas o a través de Internet, los circos 
con animales, las peleas de perros o eutana-
siar a un animal a no ser que sea por extrema 
necesidad y bajo supervisión veterinaria estará 
prohibido en España desde el 29 de septiembre, 
con la entrada en vigor de la Ley de Protección 
de los Derechos y Bienestar Animal.

En declaraciones a Europa Press Televisión, la 
abogada miembro de la Junta de Gobierno del 
Colegio de Abogacía de Madrid y del Consejo de 
Asesor de la sección de Derechos de Animales, 
Lola Campillo, ha explicado 
que el «cambio sustancial de 
esta ley será la armonización 
de la legislación que hay…

Lee la noticia 
completa

Lee la noticia 
completa

Los animales, grandes 
aliados contra la depresión
Uno de cada diez españoles ha padecido o 
va a padecer un episodio de depresión a lo 
largo de su vida. Según el informe «La situación 
de la salud mental en España 2023» la prevalen-
cia española de depresión (10,6%) se sitúa por 
encima de la europea (8,9%) y por encima del 
doble que la mundial (4,4%). “Los números indi-
can que ha aumentado el número de personas 
que sufren depresión, o al menos aquellas que 
buscan ayuda” afirma Ricardo 
de Pascual, doctor en Psico-
logía Clínica y profesor de la 
Universidad Europea. 

https://en.vetnova.net
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Más de 120 veterinarios 
de España y Portugal 
participan en la formación 
360º en ortopedia y 
traumatología organizada 
por Elanco
Los veterinarios asistentes aprendieron y 
pusieron en práctica pautas para abordar 
con un enfoque 360º, el diagnóstico precoz y 
el tratamiento multimodal de los trastornos 
de movilidad

Los Talleres de Movilidad, organizados por 
Elanco Animal Health, compañía experta en os-
teoartritis, tuvieron lugar en Madrid, un viernes 
de cada mes desde febrero a junio de 2023, te-
niendo una duración total de cinco meses.

En estas jornadas prácticas especializadas, más 
de 120 veterinarios de España y Portugal ad-
quirieron conocimientos y pusieron en práctica 
pautas y consejos para abordar los trastornos 
de movilidad, incluyendo la osteoartritis, desde 
una perspectiva 360º para ayudar al diagnóstico 
precoz y para desarrollar aptitudes para su ma-
nejo multimodal avanzado, incluyendo cirugías 
de corrección y rehabilitación.

Las formaciones se realizaron en grupos reduci-
dos y estuvieron a cargo de reconocidos exper-
tos en Traumatología y Ortopedia:

• Margot Ruiz, responsable del servicio de Trau-
matología, Hospital Veterinario Mediterráneo 
Evidensia (Madrid)

• Diego Novoa, responsable del servicio de 
Traumatología, Hospital Veterinari Montjuïc 
(Barcelona)…

Lee la noticia 
completa

Lee la noticia 
completa

Lee la noticia 
completa

VetNova estuvo presente 
en el Congreso Europeo 
de Dermatología 
Veterinaria
Fue coorganizado por ESVD-ECVD, y tuvo lugar 
durante los días 31/08 - 02/09, en Gotemburgo, 
Suecia. Una vez más, presentó las últimas nove-
dades de sus líneas de dermatología y otología: 
CUTANIA® y ABELIA®, a nivel internacional.

VetNova apuesta desde hace años por la derma-
tología, ofreciendo las mejores soluciones para 
cada caso particular y para la lucha contra las 
resistencias antimicrobianas, proporcionando a 
todos los veterinarios el más amplio rango de 
productos especializados.

VetNova también estará pre-
sente en el Congreso Mundial 
de Dermatología Veterinaria en 
Boston, Massachusetts, USA, 
que tendrá lugar en los días 
25/07 – 29/07, 2024.

Huelva cuenta con 
149.213 animales de 
compañía registrados, un 
0,53% más que en 2022
La provincia de Huelva registra un total de 
149.213 animales de compañía, lo que supone 
el 0,53% más que en 2022 cuando a fecha de 
diciembre el dato era de 148.416. Asimismo, el 
número actual representa el 6,5% de la comu-
nidad autónoma de Andalucía, que cuenta con 
más de 2,2 millones, según los 
datos facilitados desde la Dele-
gación de la Junta de Andalucía 
a Europa Press, actualizados a 
fecha de 2 de octubre.



Diseño Web

• Desarrollamos tu página 
Web en sus diferentes 
etapas; conceptuación y 
análisis, programación, 
diseño y maquetación, test y 
control de calidad

• Web corporativa con los 
siguientes apartados; Inicio, 
Especialidades, Noticias 
(blog), Contacto, Localización 
y enlace a las redes sociales

• Incluimos mantenimiento y 
SEO básico anual

Gestión de Redes 
Sociales

• Gestionamos tu Facebook, 
Twitter e Instagram con 
noticias interesantes para 
tus clientes

• Incluimos material formativo

Desarrollo imagen 
corporativa

• Nos avala una dilatada 
experiencia en la realización 
de la imagen corporativa de 
diferentes empresas

• Realizamos el nuevo logo de 
tu clínica

• La imagen habla mucho de 
ti y la clínica

• Nos preocupamos de 
registrar el mismo en 
la Ofi cina de Patentes y 
Marcas

Digitaliza tu clínica veterinaria con los
Fondos Europeos Next Generation

Consigue tu 

Kit Digital de 

hasta 12.000 €

PROGRAMA KIT DIGITAL COFINANCIADO POR LOS FONDOS NEXT GENERATION (EU) 
DEL MECANISMO DE RECUPERACIÓN Y RESILIENCIA

Ahora, como Agente Digitalizador 
acreditado, estamos autorizados 
por el Gobierno de España para 

obtener un bono Kit Digital para tu 
clínica veterinaria de hasta 12.000€ y 

ayudarte a digitalizar tu negocio.

PROGRAMA KIT DIGITAL COFINANCIADO POR LOS FONDOS NEXT GENERATION (EU) 
DEL MECANISMO DE RECUPERACIÓN Y RESILIENCIA

Los autónomos y Pymes tienen una importancia fundamental en este plan de recuperación, pues representan dos tercios 
del PIB español y un 75% del empleo. El programa Kit Digital es la iniciativa fi nanciada por los Fondos Europeos Next Gene-
ration EU por la que se destinarán más de 3.000 millones de euros para la digitalización de empresas de 1 a 49 empleados.

Ponte en contacto con 
nosotros en:

impulsovet@impulsovet.es

Estas son algunas de las áreas en las que podemos ayudarte:

mailto:impulsovet@impulsovet.es
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ECUPHAR presenta 
EPILOC®, calculadora de 
anestesia locorregional 
que te ayudará en tus 
bloqueos regionales
EPILOC® te facilita la programación de los 
bloqueos recomendándote las principales 
técnicas, cálculo de volúmenes e incluso te 
recomienda el tipo de aguja a utilizar

Además te ofrece acceso a videos que muestran 
las técnicas de los principales bloqueos tanto eco-
guiados como localizados por neuroestimulación.

EPILOC® no es una “App” sino una “herramienta 
web” que te ofrece un acceso directo a través de 
tu móvil u ordenador (pc, mac,..). 

Lee la noticia 
completa

Lee la noticia 
completa

Purina y Renfe 
conmemoran el primer 
aniversario del Servicio 
de Transporte Amigable 
para mascotas, donando 
1800kg de alimentos a 
animales sin hogar
Gracias a esta colaboración, 1800 perros han 
viajado en las rutas autorizadas por Renfe. Equi-
valente a la cantidad de perros que han logrado 
viajar, Purina donará 1800 kg de alimento a la 
asociación ACUNR (Animales Con Un Nuevo 
Rumbo), beneficiando a miles de animales sin 
hogar que viven en nuestro país.

En su primer aniversario de colaboración con 
Purina, Renfe anuncia que se ampliará este ser-
vicio a un nuevo trayecto antes 
de que finalice el año.

Los pasajeros que viajan con 
mascotas reciben una guía…

Lee la noticia 
completa

Centauro presenta las 
novedades de su marca 
Milú
Centauro, referente en distribución veterinaria, 
ha presentado dos nuevas colecciones de Milú, 
su marca propia especializada en gamas de 
descanso y snacks naturales para animales de 
compañía.

Después de los éxitos de las colecciones ante-
riores, llegan los catálogos 2023-24, con todas 
las novedades en colores, características y teji-
dos para esta temporada.



Condrovet® Force HA 
Razas grandes 360 comp.

Condrovet® Force HA 
Razas grandes 80 comp.

Ahora también 

RAZAS 

GRANDES 

www.bioiberica.com

• ENORME COMODIDAD. Sólo 1 comprimido al día*

• MAYOR AHORRO EN COSTE/TRATAMIENTO

• GRAN PALATABILIDAD 
  *En perros 25-40 kg

POR FIN, 
CONDROVET®  FORCE HA 
para perros grandes:

https://www.bioiberica.com/es
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Elanco presenta 
los proceedings del 
Simposio Expertos en 
Antiparasitarios
Los proceedings “Parásitos intestinales y car-
diopulmonares del perro ¿Cómo adaptarnos a 
la nueva situación epidemiológica?” son el acta 
resumen de las 4 conferencias impartidas por 
Alberto Montoya y Guadalupe Miró durante el 
Simposio Expertos en Antiparasitarios celebra-
do por Elanco el pasado mes de marzo en el 
Congreso Vetmadrid/AMVAC.

En el pasado mes de marzo, Elanco Animal Health 
celebró el Simposio Expertos en Antiparasitarios 
en el marco del Congreso Vetmadrid/AMVAC.

En este encuentro científico, se impartieron cua-
tro conferencias a cargo de los expertos Alberto 
Montoya y Guadalupe Miró, donde 80 veterina-
rios de España y Portugal pudieron aprender y 
profundizar en las actualizaciones sobre enfer-
medades parasitarias emergentes en la Penín-
sula Ibérica y sus islas.

Alberto Montoya compartió datos recién publi-
cados sobre la expansión geográfica…

Lee la noticia 
completa

Lee la noticia 
completa

Lee la noticia 
completa

III Coloquio Zoetis-
CEOE One Health: 
“Resistencias antibióticas, 
el gran reto”
“La comunicación es una herramienta funda-
mental para combatir lo que ya es una pan-
demia silenciosa”

De no tomar medidas drásticas, en 2050 la OMS 
prevé 10 millones de muertes en todo el mundo 
a causa de bacterias multirresistentes.

Una vez más se puso de mani-
fiesto la necesidad de un mayor 
compromiso en la coordina-
ción por parte de los implica-
dos en los distintos pilares del 
enfoque One Health, así como 
una mayor comunicación entre 
las partes y de estas hacia la 
sociedad.

10 YEAR
ANNIVERSARY

Investigado un varón en 
Urbasa por apalear hasta 
la muerte a un perro
La Policía Foral ha imputado un delito de mal-
trato animal a un vecino de la Sakana que fue 
identificado en Urbasa apaleando un perro, cu-
yos restos fueron finalmente descubiertos tras 
una investigación policial.

Los hechos iniciales se conocieron tras una 
llamada al Centro de Mando y Coordinación 
(CMC) de la Policía Foral, en la que se alerta-
ba de un varón pegando a un perro. Hasta el 
lugar se movilizó una patrulla de la comisaría 
de Alsasua, que identificó al hombre y trasladó 
el asunto a agentes del Grupo Investigación 
de la Brigada de Protección 
Medioambiental por si pudiera 
ser constitutivo de delito.

La investigación finalizó con 
una IOTP (Inspección Ocular 
Técnico Policial) de la parcela 
propiedad del identificado,…
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Toledo rinde homenaje a 
Luis Alberto García Alía: 
toda una vida al servicio 
de la veterinaria
Al evento, celebrado en Talavera de la Reina, 
acudieron, entre otras personalidades, el al-
calde de Talavera de la Reina y el presidente 
de la Organización Colegial Veterinaria

El presidente del Colegio de Veterinarios de 
Toledo destacó “la gran calidad humana y pro-
fesional, y su entrega durante más de dos déca-
das a la defensa de los intereses de la profesión 
veterinaria”

El tradicional evento anual que 
celebra el Colegio de Veteri-
narios de Toledo para conme-
morar el día de su patrón, San 
Francisco de Asís,…

Consumo aclara 
aspectos de la Ley 
de Bienestar Animal 
como el seguro de 
responsabilidad civil o la 
venta de mascotas
La Dirección General de Consumo de la Junta 
de Andalucía ha apuntado que la nueva Ley de 
Protección de los Derechos y el Bienestar de los 
Animales, en vigor desde el 29 de septiembre, 
no ha comenzado a aplicarse al cien por cien, 
ya que obligaciones como el seguro de respon-
sabilidad civil por daños a terceros y el curso de 
formación, a la espera de un reglamento que los 
desarrolle, todavía no son aplicables. La ley tam-
bién se encuentra a la espera de la elaboración 
del Sistema Central de Registros para la Protec-
ción Animal, que incluye el registro de animales 
de compañía.

Consumo ha recordado a través de un comu-
nicado, de cara la obligatoriedad (futura) del 
seguro de responsabilidad civil, una serie de 
recomendaciones esenciales en materia de con-
tratación de seguros, como comparar previa-
mente la cobertura y el precio entre diferentes 
compañías; leer atentamente la póliza;…

El equipo de rescate de GREFA atiende a más de 
7.000 animales salvajes heridos en un año
El equipo de rescate del Grupo de Rehabilita-
ción de la Fauna Autóctona y su Hábitat (GRE-
FA) ha atendido a un total de 7.240 animales 
salvajes heridos entre el 1 de octubre de 2022 
y el 30 de septiembre de 2023, periodo de 
tiempo en el que además se registraron una 
media de casi 20 ingresos diarios en el Hospi-
tal de Fauna Salvaje de la ONG.

Así, el 11% de estos animales han sido trasla-
dados al hospital por los equipo de rescate de 
la entidad, mientras que al 89% restante los 
han llevado ciudadanos, Agentes Forestales y 
Medioambientales y miembros de los Cuerpos 
de Seguridad del Estado.

En este periodo en el que el trabajo ha sido 
apoyado por la IV Convocatoria de Medioam-
biente y Desarrollo Sostenible de la Fundación 
Montemadrid y CaixaBank, junio ha sido el 
mes con más ingresos de animales salvajes en 
el hospital de GREFA, con un total de 2.336, 
seguido por 1.972 en julio y mayo con 1.145 
admisiones.
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Beneficios del vínculo humano-animal para los pacientes 
con Alzheimer
En el marco del Día Mundial del Alzheimer, cele-
brado cada 21 de septiembre, Purina comparte 
un recopilatorio de varios estudios que eviden-
cian estos beneficios.

Los perros no solo son el mejor amigo del hombre, 
también pueden convertirse en un factor clave en 
la recuperación de sus procesos médicos. Con 
motivo del Día Mundial del Alzheimer, este 21 de 
septiembre, Purina, compañía líder en el cuidado 
de mascotas, quiere recordar la importancia de 
las mascotas en la sociedad y los beneficios que 
aporta su vínculo con los humanos, también para 
pacientes que padecen esta difícil enfermedad.

Lee la noticia 
completa

Stangest participa en la  
XI edición del Congreso 
de Traumatología y 
Ortopedia Post-Máster 
2023
Stangest-Cantabria Labs participamos en la 
XI edición del Congreso de Traumatología y 
Ortopedia Post-Máster, celebrado en la loca-
lidad de L’Ampolla, en la provincia de Tarra-
gona, entre los días 15 y 17 de septiembre

La idea inicial de darle forma 
a unas jornadas de formación 
surgió por iniciativa de los alum-
nos de una de las promociones 
del máster organizado por la 
Universidad Complutense de 
Madrid, consistente en orga-
nizar una serie de encuentros 
de periodicidad anual para los 
participantes de promoción, con 
el objetivo de compartir conoci-
miento. Este evento con los años 
se ha convertido en una cita de 
referencia del sector.

Lee la noticia 
completa

El Colegio de 
Veterinarios pide la 
vacuna antirrábica 
obligatoria para gatos
El presidente del Colegio de Veterinarios se 
reúne con el consejero de Medio Rural

Armando Solís y Marcelino Marcos hablaron de 
varios asuntos fundamentales como el Plan Sa-
nitario Integral o la ley de Bienestar Animal.

El presidente del Colegio de Veterinarios de 
Asturias, Armando Solís, se reunió ayer con el 
consejero de Medio Rural y Política Agraria Mar-
celino Marcos Líndez y la directora general de 
Ganadería, Rocío Huerta, para 
tratar diversos temas de…

Lee la noticia 
completa
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MSD Animal Health 
lanza Mometamax® 
Ultra, un innovador 
producto de dosis única 
para la otitis externa en 
perros
El tratamiento tradicional, de varios días de du-
ración, genera estrés en el animal, por lo que 
Mometamax® Ultra mejora el bienestar del pe-
rro y aumenta la eficacia en las inflaciones de 
oído generadas por bacterias.

MSD Animal Health ha anunciado el lanzamiento 
de Mometamax® Ultra (sulfato de gentamicina, 
posaconazol y furoato de mometasona, gotas 
para los oídos en suspensión para perros), un 
innovador producto tópico de dosis única para 
el tratamiento de la otitis externa en perros, 
después de que la Agencia…

Lee la noticia 
completa

La periodista Melisa 
Tuya, el Hospital de 
Guadarrama y Ogro, 
el agente canino de la 
Guardia Civil, Premios 
Bienestar Animal 2023
El acto contó con la participación de Ángel de 
Oteo, director general de Agricultura, Ganade-
ría y Alimentación de la Comunidad de Madrid; 
Gonzalo Giner, veterinario y escritor, y el presi-
dente de COLVEMA, Felipe Vilas.

El Colegio Oficial de Veterinarios de Madrid 
(COLVEMA) entregó el miércoles 20 de sep-
tiembre. los Premios Bienestar Animal 2023, 
concedidos en esta séptima edición a la perio-
dista Melisa Tuya, al Hospital de Guadarrama 
por su Programa de visita de mascotas y a 
Ogro, el agente canino de la Guardia Civil que, 
gracias a su olfato, es un detector infalible de 

dinero oculto en registros de 
cualquier tipo.

Lee la noticia 
completa

El Colegio de Veterinarios de Asturias concede 
su medalla de oro a la doctora Consuelo Serres
La decana de la Facultad de Veterinaria de la Universidad Complutense se muestra 
“emocionada” por el premio

El Colegio de Veterinarios de Asturias ha concedido su Medalla de Oro 2023 a la doctora 
veterinaria Consuelo Serres Dalmau, decana de la Facultad de Veterinaria de la Universidad 
Complutense de Madrid.

Serres ha manifestado su “más emocionado agradecimiento” por el galar-
dón. “Es un tremendo honor recibir esta medalla desde su Ilustre Colegio 
y estoy verdaderamente emocionada”, señaló.

Consuelo Serres es una reconocida veterinaria que posee la medalla al 
Mérito Militar Distintivo Blanco. Además de su labor docente en la Uni-
versidad Complutense, es presidenta de la Conferencia de Decanos y 
Decanas de las Facultades de Veterinaria de España;…

Lee la noticia 
completa
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